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Resumen

La investigacion titulada FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTIMIZAR LA
LIQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS MOLINOS DE LA REGION
LAMBAYEQUE 2023, se ha llevado a cabo con el proposito de establecer en qué
medida la factura negociable permitira optimizar la liquidez a corto plazo en los
Molinos de la regién Lambayeque 2023. Para ello, se ha tomado como enfoque de
estudio cuantitativo, disefio No experimental — transversal y tipo Aplicada. Para
recoger informacion, se aplicé la técnica de encuestas mediante cuestionarios. Con
respecto a la poblacion y muestra se seleccion6 a 15 molinos de la region
Lambayeque. Llegando a obtener como resultados que un 73.3% estima que el uso
del endoso en las facturas negociables le permitira mejorar los niveles de cobranza,
y, por otra parte, un 26.7% estimo algunas veces; por lo que se evidencia que al
transferir la factura negociable por endoso a terceros ayudara a que la empresa
optimice su rotacion de cobranzas. Por tanto, se llego a la conclusion que la factura
negociable va a permitir optimizar las partidas que componen la liquidez en los
Molinos de Lambayeque, en otros términos, mediante la negociacion de la factura
negociable que se realice con cualquier entidad bancaria o cooperativas de ahorro

y crédito va a inyectar liquidez de manera rapida.

Palabras clave: Factura negociable, titulo valor, opcién de financiamiento, liquidez,

cuentas por cobrar, tesoreria.
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Abstract

The research entitted NEGOTIABLE INVOICE TO OPTIMIZE SHORT-TERM
LIQUIDITY, IN THE MILLS OF THE LAMBAYEQUE REGION 2023, has been
carried out with the purpose of establishing to what extent the negotiable invoice will
optimize short-term liquidity in the Mills of the Lambayeque 2023 region. To this end,
a quantitative study approach has been taken, with a non-experimental-cross-
sectional design and an applied type. To collect information, the questionnaire
survey technique was applied. Regarding the population and sample, 15 mills in the
Lambayeque region were selected. The results show that 73.3% estimate that the
use of endorsement in negotiable invoices will allow them to improve collection
levels, and, on the other hand, 26.7% estimated some times; so it is evident that
transferring the negotiable invoice by endorsement to third parties will help the
company optimize its collection rotation. Therefore, it was concluded that the
negotiable invoice will allow the optimization of the items that make up the liquidity
in the Lambayeque Mills, in other words, through the negotiation of the negotiable
invoice that is made with any bank or savings and credit cooperatives will inject

liquidity quickly.

Keywords: Negotiable invoice, security, financing option, liquidity, accounts

receivable, treasury.
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I.  INTRODUCCION
1.1. Realidad Problemaéatica

En el mundo empresarial, tanto la adaptabilidad como innovacion resultan
un factor clave para lograr el éxito hoy en dia. En ese sentido, en los ultimos
afos ha surgido una de las herramientas mas interesantes como el manejo de la
factura negociable, la misma que es regulada en el pais por la Ley Na. 29623, la
cual impulsa la financiacion mediante las facturas comerciales, y es constituida,
ademas como un instrumento financiero que convierte las cuentas por cobrar en
dinero en efectivo, mitigando asi riesgos financieros.

La trasmision del uso de este mecanismo supone un impulso
trascendental, especialmente para los micro y pequefios empresarios, porque
les brinda la oportunidad de obtener financiacion en condiciones benéficas y con
ello evitar el agotamiento de sus niveles de efectivo.

Sin embargo, cabe indicar que se han encontrado situaciones en donde
la mayoria de empresas mantienen como principal preocupacion en su dia a dia,
la falta de liquidez, por lo que han ido operando con lineas de crédito a tope,
ocasionando que las instituciones financieras ya no puedan ofrecerles mas
financiamiento, quedando las empresas sin recursos para continuar invirtiendo
en sus operaciones rutinarias.

En ese sentido, la mayoria de propietarios y gerentes de los molinos de la
region Lambayeque, frente a la necesidad de contar con liquidez inmediata,
suelen acudir a fuentes de financiamiento con elevadas tasas de interés y sin
satisfacer sus requerimientos como solventar sus operaciones y hacer frente a
sus deudas y compromisos con proveedores, incluyendo la obligacion con sus
trabajadores.

Cabe indicar, ademas, que existen molinos que no han hecho uso hasta
el momento del mecanismo importante como las facturas negociables,
posiblemente porque no disponen del conocimiento suficiente o por falta de
capacitacion de parte de las instituciones financieras sobre las ventajas que
generaria este instrumento en el desarrollo de sus operaciones, y que les
permitira generar liquidez a través de la transferencia de facturas a terceros.

Bajo esta perspectiva, la investigacion se desarrolla con la finalidad de

determinar si es viable o resulta satisfactorio para los Molinos de la regién
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Lambayeque proponer este mecanismo financiero denominado facturas
negociables en el manejo de sus cobranzas, y brindar la oportunidad de acceder
a financiamiento y obtener liquidez segura una vez que se emitan estas facturas.

Una vez realizada la investigacion, la conclusion a la que arrib6 es que la
mayoria de molinos de la region Lambayeque, en mas de una ocasiéon han tenido
inconvenientes con el funcionamiento normal de sus operaciones, debido a
escasos recursos para cubrir los requerimientos de materia prima, insumos y
suministros en general, esto en sefial de que gran parte de los clientes no han
cumplido a tiempo con sus compromisos de pago, lo que naturalmente ha

generado una baja liquidez, y el riesgo de tener cuentas incobrables.

1.2. Trabajos Previos

En el contexto internacional, se han encontrado casos que se asemejan
con la realidad antes planteada, tal es asi que Pérez et al. (2021) sefialaron que
debido a que la mayor parte de pequefios y medianos empresarios han
atravesado crisis de liquidez al acontecer la global pandemia, especialmente en
aquellos que por no tener conocimiento no vienen emitiendo facturas que son
reguladas por el Codigo de Comercio, es que el Estado mexicano ha impulsado
el uso de factoraje como solucién al financiamiento asi como para la generacion
de liquidez a dichos negocios perjudicados por la situacion sanitaria; ademas por
ser un mecanismo recomendable por optimizar la situacion financiera.

Segun lo mencionado por los autores, explican que con motivo de la
pandemia que ha dejado estragos en la situacion financiera en las empresas,
principalmente a las mypes, provocando poca liquidez; es que el gobierno
mexicano propuso como medida la implementacion de factura negociable capaz
de promover el acceso a financiacion como el factoraje.

Asimismo, lllescas et al. (2023) manifestaron que gran cantidad de micro
y pequefios empresarios de Cuenca que vienen solicitando crédito no lo
distribuye para el alcance de sus objetivos de negocio, ademas la mayoria han
presentado problemas con su liquidez que ha impedido el desarrollo de
inversiones estimadas, asi como para expandir sus negocios, no obstante su
propia experiencia refleja que los recursos adquiridos los utilizan para saldar

préstamos atrasados, un caso relacionado es que al momento de querer
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financiar sus activos lo ejecutan dentro de un plazo de dos afos debiendo ser a
doce meses, hecho que sin ninguna duda genera altos intereses para estas
empresas.

Lo mencionado por los autores dan a conocer que empresarios de Cuenca
carecen de liquidez, y acceden a financiamientos con altas tasas de interés vy,
tan solo para asumir deudas vencidas en lugar de aprovechar estos recursos

para financiar sus inversiones y alcanzar sus objetivos en bien de su crecimiento.

En relacion al nivel nacional, Diaz (2022) sefialé que el sector empresarial
de Lima, mostraba enormes cantidades de recursos a través de comprobantes
de pago, entre las que destacan las facturas y los recibos por honorarios, pero a
pesar de estos grandes movimientos que le dan bastante fluidez a la economia
del pais, en mas de una oportunidad las empresas sin excepcion han requerido
financiamiento bancario a fin de satisfacer sus necesidades de dinero, pero
muchos de estos créditos son demasiados caros por la carga financiera que
conllevan y por qué no estan permitiendo cubrir los puntos de equilibrio tan
importantes para estos casos, siendo estas las razones principales del porque
estos negocios han tenido que acogerse a la emision de facturas negociables o
factoring como el mecanismo mas razonable para percibir liquidez acelerada.

De acuerdo con el autor, las empresas en Lima con la finalidad de obtener
financiacion para atender sus necesidades econdmicas han acudido a créditos
con intereses muy elevados y que no les ha permitido equilibrar sus ingresos y
gastos, razén por la cual se vieron en la necesidad de negociar sus facturas con
terceros, mediante la operatividad de facturas negociables.

Ramos et al. (2020) por su parte, mencionaron que las condiciones de la
crisis pandémica del pais, ha generado que cada una de las empresas molineras
opten en buscar diferentes formas de mejorar su liquidez, viéndose obligadas a
disminuir su operatividad afectando su situacién financiera; y entre estas formas
surgio el fondo de trabajo como medio de busque de financiacién, es decir,
constituye un apoyo de la capacidad de los emprendimientos para cotejar el
desarrollo de su situacién financiera en el corto plazo.

Al respecto, mencionaron los autores que gracias al fondo de trabajo

como indicador clave en la situacién financiera de los emprendimientos
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molineros de Piura, han logrado mejorar la capacidad de liquidez, la cual se vio
afectada con la crisis de la pandemia a nivel global.

Rivera y Villanueva (2020) mencionaron que muchas empresas de
Chiclayo vienen presentando serios inconvenientes para la generacion de
liquidez y que no les esta permitiendo lograr sus objetivos, lo que implica que, no
cuentan con el capital de trabajo necesario para operar adecuadamente, ni
realizar sus inversiones requeridas, por o que en mas de una oportunidad han
tenido que solicitar financiamiento externo para poder afrontar sus problemas de
escasez. En ese sentido, lo mencionado por los autores apuntan a que la
mayoria de empresas chiclayanas carecen de una adecuada gestion financiera
gue impide se genere la liquidez necesaria para el cumplimiento de sus objetivos.

Con respecto a los Molinos de la region Lambayeque, se debe sefialar
gue, han tenido serios inconvenientes de caja, en razon de que, la mayoria de
sus ventas se realizan al crédito, y esta coyuntura se ha acentuado a partir del
afio 2020, en que, se presento la pandemia del COVID 19, y que, hasta la fecha
siguen teniendo consecuencias colaterales para obtener debidamente altos
niveles de recaudacion y que vayan aparejados con la mejora de su liquidez, por
lo que se espera que, a partir del presente afio, esta situacion atipica sea
reencausada y, las empresas mejoren en todos sus aspectos, sus resultados.

Se debe sefalar asimismo que, otras de las deficiencias encontradas en
las cobranzas, es que, la rotacion de las mismas viene presentando plazos
extremadamente largos, que condicen con las politicas empresariales
establecidas por los gerentes, por lo que se considera prioritario mejorar las
normas y procedimientos en materia de ventas, créditos, cobranzas y, un mejor
tratamiento de la morosidad, siendo esta la razon fundamental, por las cuales se
ha creido pertinente proponer este instrumento financiero para optimizar la
obtencién de liquidez a corto plazo, con el objeto de ser mas rigurosos en los

procesos operativos.
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1.3. Teorias relacionadas al tema
Las teorias relacionadas al tema, se han redactado de la siguiente manera: La
variable
1.3.1 Factura Negociable

segun Pardo (2020) sefala que se considera al titulo valor que obtiene la calidad
de titulo legal, exigiendo su regulacion ante un especifico tratamiento. Existen
tres elementos que se desprenden de este titulo, los cuales son: tanto la primera
como segunda copia pertenecen al vendedor, solo la primera copia es
transferible. En cuanto a la original y segunda copia se mantienen impresas con
el seuddénimo no negociable”.

Superintendencia de Administracién Tributaria (2019) establece que una
factura negociable se trata de la tercera copia de la factura, sin efectos
tributarios, que incluye datos relativos a la factura tradicional e informacion

adicional que facilitan su traspaso, trato, requerimiento y ejecucion.

Los requisitos de comprobantes de pago; segun Superintendencia de
Administracion Tributaria (2019) menciona que la Resolucion establece que los
comprobantes de pago tendran los siguientes requisitos minimos:

Para las Facturas:
Informacién impresa y destino del original y copias:
- En el original: comprador o usuario.
- Enla primera copia: Emisor.
- En el segundo ejemplar: SUNAT.
- Las copias también contienen la nota "Copia sin derecho a crédito de IVA".
- Esta leyenda no es obligatoria para los procesos de exportacion.
Para Recibos por honorarios:
Informacién impresa y destino original y copias:
- En el original: usuario.
- Enla primera copia: emisor.
- Enla segunda copia: SUNAT — Para ser archivado por el usuario.

Documentos aportados: que cumplan con los requisitos y caracteristicas

de la normativa anterior, documentos con permiso para imprimir o

importar desde la SUNAT.
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Los beneficios de la Factura Negociable; segun Pardo (2020) sefiala que,
para las empresas locales, el uso de las facturas negociables constituye una
alternativa financiera donde se asigna una factura existente a una empresa que
se hace cargo del cobro. Otros servicios relacionados con este instrumento
financiero son analisis de crédito, verificacion de facturas, firma electrénica. Si
bien la factura negociable tiene varias ventajas, también puede generar
dificultades. Con esto en mente, describimos los puntos que debe considerar
para su negocio.

Liquidez: Con la factura negociable puede cobrar las facturas de pago
pendientes por adelantado. Se contara con liquidez para cancelar al personal,
los impuestos y rentas, y favorecer la linea de crédito.

Externalizar el cobro de deudas: Con la factura negociable, es su servicio
externo para realizar los tramites de cobro de deudas. Esto tiene ventajas
econdmicas ya que no utiliza personal para este tipo de procedimiento.

Con la factura negociable, la empresa contratante se hace cargo de la
tramitacion del proceso de pago de la facturay se olvida de las tensiones que se
derivan de los impagos.

Segun Diario El Peruano (2022) sefiala que la Ley N° 29623, y su
Reglamento el D.S. N° 208-2015-EF, precisan: Que se debe incorporar
obligatoriamente una tercera copia adicional denominada "Factura Negociable"
en los recibos de pagos impresos o importados, en las facturas comerciales, y
en los recibos de tasas, con la finalidad de divulgarlos a terceros, en la
recuperacion, protesto o ejecucion en caso de incumplimiento.

En cuanto a los aspectos tributarios en funcién al IGV; Superintendencia
de Administracion Tributaria (2019) sefiala que la Ley IGV y sus ordenanzas, al
factorizar el factor adquieren préstamos de clientes, asumiendo el riesgo
crediticio del deudor de dichos préstamos; en algunos casos proporcionan
servicios adicionales por una remuneracion gravada con IVA. Asimismo,
establece que la cesion de estos créditos no significa venta de activos ni
prestacion de servicios.Si el riesgo crediticio del deudor de estos préstamos no
se transfiere cuando se transfieren los préstamos, se supone que el adquirente
estd prestando un servicio sujeto al IVA. Este servicio de crédito se configura

desde el momento en que el crédito se devuelve al cedente o el cedente se lo
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compra al comprador. En todos los escenarios, los intereses devengados por la
transferencia del crédito, que no fueron facturados y previamente incluidos en
esta transferencia, son ingresos gravados con impuesto sobre las ventas del

comprador o del factor.

1.3.2 Liquidez

Respecto a la variable, Aranda et al. (2020) sostienen que es aquella capacidad
de dinero que cuenta la empresa, la cual es fundamental y oportuna para cubrir
pagos de pasivos de corto plazo contraidos, sefialando ademas que, la liquidez
como medida del corto plazo puede concebirse como la cualidad que resulta de
diferentes activos corrientes como el caso de existencias, cobranzas, tesoreria,
etcétera, con el fin de realizar la conversion a efectivo.

Coaquira et al. (2021) Por su lado, mencionan que uno de los indicadores
mas utiles y empleados es la liquidez, ya que tiende a evaluar la capacidad
necesaria que posee toda empresa para solventar gastos operacionales, pero,
sobre todo dar cumplimiento a las obligaciones y compromisos que se
encuentran pendientes de pago o atencion; siendo fundamental tomarla en
cuenta para satisfacer necesidades de la empresa operante.

Mori y Gardi (2021) han sefialado que es importante gestionar la liquidez
de una empresa, ya que mediante ello se logra conocer el panorama actual y
estimar su desarrollo para afrontar futuros compromisos. En tal sentido,
desarrollar una efectiva gestion de este indicador es de gran beneficio, en razén
de que coadyuva a indicar puntos débiles y rigidos de una empresa con respecto
a su capacidad financiera, o exceso de liquidez.

En cuanto a los ratios de liquidez; Vasquez y Terry (2021) indican que son
herramientas que ayudan a medir distintos escenarios dentro de la liquidez en
funcién a los activos disponibles. Es decir, son determinados indicadores que
evallan si las empresas son capaces de afrontar exigencias o compromisos
financieros en poco tiempo; por lo que sus resultados dan a entender de mejor

manera el escenario en que se hallan dichas empresas.

Mejia y Sicheri (2020) por su lado, mencionaron que mantener un buen

ratio de liquidez conllevara a que las empresas conciban una excelente
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capacidad de pagos para cumplir sin contratiempos sus deudas o0 pasivos y
atienda oportunamente los créditos que le proporcionan sus proveedores, ya que
de esta forma seguird operando econémicamente en aras de un deseado
crecimiento en el mercado. Las ratios de liquidez para afrontar el endeudamiento

a corto tiempo son:

Razdn corriente.
Indica qué proporcion de deudas corrientes son cubiertas por el activo,
cuya transformaciéon en dinero atafie aproximadamente al vencimiento de las

deudas.

Razo6n corriente=Activo Corriente/ Pasivo Corriente

Prueba acida.
Consiste en un indicador mas riguroso debido a que en €l se retiran del

total del activo corriente, las partidas que no son realizables en modo oportuno.

Prueba acida=Activo Corriente-Inventarios /Pasivo Corriente

Prueba defensiva.

Este indicador indica la capacidad de la empresa para operar con sus

activos mas liquidos, sin recurrir a sus flujos de venta.

Ademas, permite medir la capacidad efectiva de la empresa en el corto
plazo; considerando solamente los activos hallados en caja y los valores

negociables.

Prueba defensiva=Caja Bancos/ Pasivo Corriente

Capital de trabajo.

Capital de trabajo=Activo Corriente- Pasivo Corriente

Liquidez de cuentas por cobrar.
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Las cuentas por cobrar se componen del activo liquido en la medida en
gue puedan cobrarse en un tiempo razonable. Este indice sefiala el tiempo

promedio que toma convertir las cuentas por cobrar en efectivo.

Periodo promedio de cobranza=Cuentas por cobrar x dias /Ventas anuales

1.4. Formulacién del Problema

El problema de investigacion es definido como el fendmeno que ha sido
observado integramente, tal como ocurre en la realidad. Al respecto, el
investigador analiza dicho fendmeno, encontrando vacios en el conocimiento o,
lo que se conoce necesita de nuevas versiones (Arias, 2020, p.302). En ese
sentido, el problema formulado fue el siguiente ¢En qué medida la factura
negociable ayuda a optimizar la liquidez a corto plazo en los Molinos de la region
Lambayeque 2023? Respecto a los problemas especificos, se han planteado:
¢,De qué manera la factura negociable optimiza con la partida que compone la
liquidez en los Molinos de la region Lambayeque 20237?; ¢(Como la factura
negociable, optimiza en las ratios de liquidez en los Molinos de la region
Lambayeque 20237 Y, ¢De qué manera el titulo valor optimiza en la liquidez en

los Molinos de la region Lambayeque 20237

1.5 Justificacion e Importancia del estudio

La justificacion de la investigacion se basa en que ha permitido conocer
en qué medida el uso de la factura negociable ayuda a optimizar la liquidez a
corto plazo en los Molinos de la region Lambayeque, y se realizé tomando como
base fuentes tedricas sobre cada una de las variables, a fin de dar un mayor
sustento y fundamentacion al desarrollo del presente estudio. Se justifica,
ademas, debido a que ha permitido a las empresas de estudio, adoptar la
negociacion de las facturas negociables como instrumento financiero, por medio
del aporte cientifico brindado por los estudiantes, después de realizados los
analisis correspondientes; teniendo como objetivo la propuesta de la factura
negociable para optimizar la liquidez.

La presente investigacion es de suma importancia ya que pretende

establecer si la negociacion de las facturas negociables permite a los molinos de
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la region Lambayeque, realizar una adecuada toma de decisiones financieras,
por lo tanto, el estudio aport6 las herramientas necesarias a fin de que puedan
incorporar esta herramienta financiera permitiendo incentivar a sus clientes a que

puedan realizar sus pagos en cuotas correspondientes.

1.6 Objetivos

El objetivo general se define como la accion principal que se propone en
toda investigacion, sefialando las metas a plantear, sin indicar de qué manera se
realizara o cual es la necesidad de hacerla (Alvarez, 2020). Por tanto, el objetivo
general fue establecer en qué medida la factura negociable permitir4 optimizar
la liquidez a corto plazo en los Molinos de la regiébn Lambayeque 2023;
considerando para ello los objetivos especificos como: analizar la factura
negociable y su optimizacion con la partida que compone la liquidez; asi como
evaluar mediante la factura negociable y su optimizacion en las ratios de liquidez
y; examinar el titulo valor y su optimizacion en la liquidez en los Molinos de la
region Lambayeque 2023.

1.7 Hipotesis

En relacion a la hipotesis general, se planted: La factura negociable
optimizard la liquidez a corto plazo en los Molinos de la regidbn Lambayeque
2023. Y como especificas fueron; la factura negociable, optimiza positivamente
la partida que compone la liquidez; la factura negociable optimiza las ratios de
liquidez vy, finalmente, el titulo valor, optimiza la liquidez en los Molinos de la

region Lambayeque 2023.
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ll.  MATERIALES Y METODOS

2.1. Tipo deinvestigacion

De acuerdo al enfoque fue cuantitativo, ya que a través del cual ha
permitido evaluar la situacion de la variable factura negociable y de liquidez en
los molinos de la regibn Lambayeque, en base a aspectos numeéricos y
estadisticos.

Por tanto, la investigacion cuantitativa es aquella en donde se busca
medir, indagar, analizar y contrastar informacién utilizando datos numéricos que
se obtendran mediante documentacion o registros, con la finalidad de plantear
nuevas hipoétesis o teorias (Neill y Cortez, 2018).

La investigacion fue del tipo Aplicada, ya que el propoésito fue buscar
alternativas de solucion a los inconvenientes que viene presentando los molinos
de la regiobn Lambayeque, en base a los hallazgos que se obtuvieron producto

de la aplicacion de los instrumentos de investigacion.

Como tal indica Naupas et al. (2018) es aquella investigacion en donde,
enfocandose en los resultados obtenidos tiene la finalidad de resolver problemas

de una determinada comunidad o crisis financieras entre otras.

2.2. Disefo de investigacion

De acuerdo al disefio, fue No experimental — transversal, por motivo de
gue la investigacion se realizo sin manipular deliberadamente las variables como
Facturas Negociables o Liquidez, ya que solo se observé como se desenvuelven
en su estado natural para posteriormente analizarlos; transversal porque los
datos a recolectar se realizaron en un solo momento.

A partir de este criterio, se plantea que en el disefio no experimental no
existe alguna incidencia, por parte del investigador, sobre las variables
independientes; por tanto, lo opuesto a la experimentacién, se emplean analisis

sobre causa-efecto sin intervencion alguna sobre las causas (Urbano, 2021).
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Asimismo, los disefos transversales se definen como aquellos estudios
que recopilan informacion en un momento Unico y su finalidad puede cambiar
entre analizar cudl es el nivel o modalidad de una o méas variables en un tiempo
determinado o, evaluar una situacion, hecho o escenario en un punto de tiempo
(Urbano, 2021).

En cuanto al disefio planteado, se muestra a continuacion:

M = Muestra

O = Observacion de las variables

A =Andlisis de informacion obtenida

P = Aporte de mejora a la problematica encontrada

2.3. Poblacién

Segun Toledo (2018) manifiesta que la poblacién es aquella que esta
compuesta por una serie de fenbmenos, documentos, objetos, personas, entre
otros, que tienden a desenvolverse en el analisis o evaluacion del problema de
estudio. En tal sentido, la investigacion comprendié a una poblacion de 15

molinos en la region Lambayeque, tal como se detalla a continuacion:

Tabla 1. Lista de molinos en la region Lambayeque

N° Nombre de empresa Provincia Direccion
1 Industria  Arrocera de Lambayeque Carretera Lambayeque KM
América SAC 775

2 Molinera Angie SAC Chiclayo Carretera Panamericana
Norte KM.775

3 Molino Las Delicias SAC ~ Lambayeque Panamericana Norte KM 777

4  Molino San Fernando SRL Lambayeque Panamericana Norte KM
778.5

5 Molino Don Julio SAC Lambayeque Panamericana Norte KM 783

Mocce (Antigua)

25



6 G Y B Molinos SAC “El Chiclayo Panamericana Norte KM

Pirata” 775.2
Peruana del Arroz S.A.C.  Chiclayo Panamericana Norte KM 765
8 Molinera Sudamérica SAC Chiclayo Panamericana Norte KM
777.5
9 Molino San Lorenzo Lambayeque Carretera Lambayeque KM
2.5
10 Molino de Productos Chiclayo Av. Lambayeque 1119, José
Agroindustriales SAC Leonardo Ortiz
11 Molino el Chamesino SAC Ferrefiafe Av. Haya de la Torre sn Salida
punto cuatro — Pueblo Nuevo
12 Molino’s Cristo Morado Ferrefiafe Carretera Ferrefiafe 02 KM
SAC antes de Ferrefafe
13 Molino Paraguay SAC Chiclayo Calle Paraguar 1125, José
Leonardo Ortiz
14 Molino Don Frank SAC Lambayeque Carretera Prolong.
Huamachuco al costado Grifo
Kamt
15 Molino El Lirio SAC Chiclayo Prolong. Av. Grau pasando
via de evitamiento, La
Victoria.

Fuente: Gerencial Regional de Agricultura de Lambayeque

2.4. Muestra

Es aquella fraccion o parte de la poblacidon que, para ser seleccionada, es
necesario antes que todo, delimitar las caracteristicas y criterios de seleccion de
la poblacion (Toledo, 2018).

A partir de este criterio, se ha tomado como muestra a toda la poblacion

por ser pequefia, siendo un total de 15 molinos de la region Lambayeque.

2.5. Método de investigacion
Se ha utilizado en la presente investigacion el método descriptivo, en
razon de que se tuvo como propdsito describir los rasgos esenciales de cada

variable en estudio.

2.6. Concepto de cada variable

2.6.1 Variable independiente
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Facturas Negociables: Es la tercera copia de la factura, sin efectos
tributarios, que incluye datos relativos a la factura tradicional e informacion
adicional que facilitan su traspaso, trato, requerimiento y ejecucion. La inclusion
de esta tercera copia en las facturas vigentes impresas o procedentes de la
Imprenta es exigente para estos negocios y establecimientos sin tener en cuenta
el sistema tributario al que estan sujetos (Superintendencia de Administracién
Tributaria, 2019).

2.6.2 Variable dependiente

Liquidez: Es aquella capacidad de dinero que cuenta la empresa, la cual
es fundamental y oportuna para cubrir pagos de pasivos de corto plazo
contraidos, sefalando ademas que, la liquidez como medida del corto plazo
puede concebirse como la cualidad que resulta de activos corrientes como el

caso de existencias, cobranzas, etcétera (Aranda et al., 2020).
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[1. RESULTADOS Y DISCUSION

3.1 Tablas y Figuras

VARIABLE: FACTURA NEGOCIABLE

Dimensioén: Titulo Valor

Tabla 2

Se ha visto afectada la cobranza de sus ventas al crédito al no utilizar facturas

negociables

Frecuencia Porcentaje Porge_ntaje Porcentaje

valido acumulado
Siempre 10 66.7 66.7 66.7
Casi siempre 3 20.0 20.0 86.7
Algunas veces 2 13.3 13.3 100.0
Casi nunca 0 0.0 0.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0
Figura 1

Se ha visto afectada la cobranza de sus ventas al crédito al no utilizar facturas

negociables

= Siempre
m Casi siempre

m Algunas veces

Analisis e interpretacion de datos:

En relacion al item 1, de los 15 encuestados, un 86.7% estima que se vio
afectada la cobranza de sus ventas al crédito al no utilizar facturas negociables, y

solamente un 13.3% estimo algunas veces; por lo tanto, se observa que la mayoria
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de los molinos, objeto de estudio, mantienen dificultades para el recupero de las

cuentas por cobrar.

Indicador: Transferencia por endoso

Tabla 3

El uso del endoso en las facturas negociables le permitird mejorar los niveles de

cobranza
Frecuencia Porcentaje Porge_ntaje Porcentaje
valido acumulado

Siempre 5 333 333 333
Casi siempre 6 40.0 40.0 73.3
Algunas veces 4 26.7 26.7 100.0
Casi nunca 0 0.0 0.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0
Figura 2

El uso del endoso en las facturas negociables le permitira mejorar los niveles
de cobranza

= Siempre
m Casi siempre

m Algunas veces

Analisis e interpretacion de datos:

En relacion al item 2, de los 15 encuestados, un 73.3% estima que el uso del
endoso en las facturas negociables le permitira mejorar los niveles de cobranza, y

por otra parte, un 26.7% estimd algunas veces; por lo que se evidencia que los
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encuestados afirman que al transferir la factura negociable por endoso a terceros

ayudara a que la empresa optimice su rotacion de cobranzas.
Indicador: Nivel de cobranza
Tabla 4

El uso adecuado de sus comprobantes de pago viene garantizando el nivel de

cobranza esperado

Frecuencia Porcentaje Porcentaje  Porcentaje

valido acumulado

Siempre 0 0.0 0.0 0.0
Casi siempre 2 13.3 13.3 13.3
Algunas veces 5 33.3 33.3 46.7
Casi nunca 8 53.3 53.3 100.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0

Figura 3

El uso adecuado de sus comprobantes de pago viene garantizando el nivel de

cobranza esperado

m Casi siempre
= Algunas veces

m Casi nunca

Analisis e interpretacion de datos:

En relacién al item 3, de los 15 encuestados, un 53.3% considera que casi

nunca el uso de sus comprobantes de pago garantiza el nivel de cobranza
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esperado, un 33.3% estima algunas veces, y solo un 13.3% respondi6 casi siempre;
demostrandose que, en su mayoria, la emision de sus comprobantes de pago
tradicionales no les estd permitiendo realizar de manera adecuada los cobros

correspondientes por conceder créditos a sus clientes.
Tabla 5

Considera que la factura negociable tendrd un impacto en el nivel de las cobranzas

Frecuencia Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado

Siempre 7 46.7 46.7 46.7
Casi siempre 6 40.0 40.0 86.7
Algunas veces 2 13.3 13.3 100.0
Casi nunca 0 0.0 0.0

Nunca 0 0.0 0.0

Total 15 100.0 100.0

Figura 4

Considera que la factura negociable tendra un impacto en el nivel de las

cobranzas

® Siempre
= Casi siempre

m Algunas veces

Analisis e interpretacion de datos:

En relacién al item 4, de los 15 encuestados, un 86.7% considera que la
factura negociable tendra un impacto en el nivel de las cobranzas, y solo un 13.3%
considera algunas veces; por tanto, la mayoria de encuestados coinciden en que el

acceso a la factura negociable impactar4d en el nivel de cobros generados,
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brindandole los mecanismos adecuados para llevar a cabo una correcta gestion de

cobranza y poder cumplir con sus obligaciones.

Indicador: Tasa de Interés

Tabla 6

Se evallan los factores necesarios para solicitar un préstamo en una entidad

bancaria
Frecuencia Porcentaje Porge_ntaje Porcentaje
valido acumulado

Siempre 4 26.7 26.7 26.7
Casi siempre 6 40.0 40.0 66.7
Algunas veces 5 33.3 33.3 100.0
Casi nunca 0 0.0 0.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0

Figura 5 Se evalltan los factores necesarios para solicitar un préstamo en una
entidad bancaria

= Siempre
= Casi siempre

= Algunas veces

Analisis e interpretacion de datos:

En relacion al item 5, de los 15 encuestados, un 66.7% mencionan que, Si
evallan periddicamente los factores necesarios para solicitar un préstamo en una

entidad bancaria, y solo un 33.3% lo realizan algunas veces. Por tanto, la mayoria
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asume que para adquirir un crédito en una institucion financiera siempre se realiza
una evaluacion previa sobre las condiciones de crédito como tasas de interés,

plazos de vencimiento, entre otros.

Tabla 7

Considera que analizar el interés de las operaciones de la factura negociable,

afectan econémicamente a la empresa

Frecuencia Porcentaje ' c'centaje  Porcentaje

valido acumulado
Siempre 0 0.0 0.0 0.0
Casi siempre 2 13.3 13.3 13.3
Algunas veces 5 33.3 33.3 46.7
Casi nunca 8 53.3 53.3 100.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0
Figura 6

Considera que analizar el interés de las operaciones de la factura negociable,

afectan econémicamente a la empresa

= Casi siempre
= Algunas veces

= Casi nunca

Analisis e interpretacion de datos:

En relacién al item 6, de los 15 encuestados, un 53.3% considera que

analizar el interés de las operaciones de la factura negociable casi nunca afectan
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econémicamente a la empresa, un 33.3% menciona algunas veces y solo un 13.3%
considera casi siempre. Por lo cual, se aprecia que la mayoria considera que el
costo financiero de las facturas negociables no supone un problema econémico

para su negocio.

Indicador: Cumplimiento de pago

Tabla 8

La empresa ha tenido inconvenientes en el cumplimiento de pago con sus

financiamientos

Frecuencia Porcentaje Porcentaje  Porcentaje

valido acumulado

Siempre 3 20.0 20.0 20.0
Casi siempre 6 40.0 40.0 60.0
Algunas veces 4 26.7 26.7 86.7
Casi nunca 2 13.3 13.3 100.0
Nunca 0 0.0 0.0

Total 15 100.0 100.0

Figura 7

La empresa ha tenido inconvenientes en el cumplimiento de pago con sus

financiamientos

u Siempre
= Casi siempre
m Algunas veces

m Casi nunca
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Andlisis e interpretacion de datos:

En relacion al item 7, de los 15 encuestados, un 60% considera que siempre
y casi siempre ha tenido inconvenientes en el cumplimiento de pago con sus
financiamientos, un 26.7% menciona algunas veces y solo un 13.3% considera casi
nunca. Con este resultado, se evidencia que casi la mayoria no han podido cumplir
oportunamente con sus financiamientos obtenidos, debido a la falta de liquidez.

Tabla 9
Considera que, para mejorar el cumplimiento de sus pagos operativos, se

requiere del acceso a un instrumento financiero

. . Porcentaje  Porcentaje
Frecuencia Porcentaje

valido acumulado

Siempre 6 40.0 40.0 40.0
Casi siempre 7 46.7 46.7 86.7
Algunas veces 2 13.3 13.3 100.0
Casi nunca 0 0.0 0.0

Nunca 0 0.0 0.0

Total 15 100.0 100.0

Figura 8

Considera que, para mejorar el cumplimiento de sus pagos operativos, se

requiere del acceso a un instrumento financiero

= Siempre
m Casi siempre

= Algunas veces

Andlisis e interpretacion de datos:
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En relacion al item 8, de los 15 encuestados, un 86.7% considera que
siempre y casi siempre para mejorar el cumplimiento de sus pagos operativos, se
requiere del acceso a un instrumento financiero, y solo un 13.3% considera algunas
veces. Estos datos indican que los encuestados identifican la importancia de
acceder a un instrumento financiero a fin de que les ayude a cumplir con los pagos

gue emanan las operaciones del dia a dia.

VARIABLE: LIQUIDEZ

Indicador: Efectivo

Tabla 10
La disponibilidad del efectivo ha permitido cubrir las obligaciones y deudas de corto

plazo
Frecuencia Porcentaje Porge_ntaje Porcentaje
valido acumulado
Siempre 0 0.0 0.0 0.0
Casi siempre 2 13.3 13.3 13.3
Algunas veces 5 33.3 33.3 46.7
Casi nunca 8 53.3 53.3 100.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0
Figura 9

La disponibilidad del efectivo ha permitido cubrir las obligaciones y deudas de

corto plazo

m Casi siempre
= Algunas veces

= Casi nunca
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Andlisis e interpretacion de datos:

En relacion al item 9, de los 15 encuestados, un 53.3% considera que la
disponibilidad del efectivo casi nunca ha permitido cubrir las obligaciones y deudas
de corto plazo, el 33.3% indicé algunas veces y solo un 13.3% indico que casi
siempre, siendo este un nivel minimo; por lo que las empresas en su mayoria tienen

problemas de escasez de efectivo que les procure amortizar deudas en el corto

tiempo.
Tabla 11
Con qué frecuencia se realiza arqueos de caja con la finalidad del correcto manejo
del efectivo
. . Porcentaje = Porcentaje
Frecuencia Porcentaje valido acumulado
Siempre 0 0.0 0.0 0.0
Casi siempre 1 6.7 6.7 6.7
Algunas veces 6 40.0 40.0 46.7
Casi nunca 8 53.3 53.3 100.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0
Figura 10

Con qué frecuencia se realiza arqueos de caja con la finalidad del correcto

manejo del efectivo

m Casi siempre
= Algunas veces

m Casi nunca

Andlisis e interpretacion de datos:
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En relacién al item 10, de los 15 encuestados, un 53.3% considera que casi
nunca se realizan arqueos de caja con la finalidad del correcto manejo del efectivo,
el 40% indico algunas veces y solo un 6.7% indico casi siempre, siendo este un
nivel muy bajo; por lo que las empresas en su mayoria no utilizan como mecanismo

de control del efectivo la realizacion de arqueos de caja.

Indicador: Cartera de clientes

Tabla 12

La empresa realiza acciones de control para reducir el riesgo de morosidad de sus

clientes
Frecuencia Porcentaje Po\:gﬁg;[)aje apfl:ﬁi?lgi

Siempre 0 0.0 0.0 0.0
Casi siempre 3 20.0 20.0 20.0
Algunas veces 7 46.7 46.7 66.7
Casi nunca 5 33.3 33.3 100.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0

Figura 11

La empresa realiza acciones de control para reducir el riesgo de morosidad de

sus clientes

m Casi siempre
= Algunas veces

® Casi nunca
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Andlisis e interpretacion de datos:

En relacion al item 11, de los 15 encuestados, un 46.7% sefala que la
empresa algunas veces realiza acciones de control para reducir el riesgo de
morosidad de sus clientes, el 33.3% indicd casi nunca y solo un 20% indico casi
siempre; por lo que las empresas en su mayoria al no implementar actividades de
control en su cartera de clientes, corre el riesgo de caer en morosidad.

Tabla 13
Se ha visto afectado el manejo de las cobranzas a sus clientes a raiz de la

reciente pandemia por el COVID-19

Frecuencia Porcentaje Porcentaje  Porcentaje

vélido acumulado
Siempre 4 26.7 26.7 26.7
Casi siempre 8 53.3 53.3 80.0
Algunas veces 3 20.0 20.0 100.0
Casi nunca 0 0.0 0.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0
Figura 12

Se ha visto afectado el manejo de las cobranzas a sus clientes a raiz de la

reciente pandemia

u Siempre
= Casi siempre

® Algunas veces
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Andlisis e interpretacion de datos:

En relacién al item 12, de los 15 encuestados, el 80% sefala que siempre y
casi siempre se ha visto afectado el manejo de las cobranzas a sus clientes a raiz
de la reciente pandemia, y solo un 20% indico algunas veces; estos datos muestran
gue es notorio que al ocurrir la pandemia ha deteriorado la adecuada gestion de las

cobranzas a los clientes, ocasionando que no se cuente con suficiente liquidez.

Indicador: Capital de trabajo

Tabla 14
El indice de capital de trabajo les permite atender sus operaciones de la empresa

Frecuencia Porcentaje Porcentaje  Porcentaje

valido acumulado

Siempre 0 0.0 0.0 0.0
Casi siempre 2 13.3 13.3 13.3
Algunas veces 7 46.7 46.7 60.0
Casi nunca 6 40.0 40.0 100.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0

Figura 13

El indice de capital de trabajo les permite atender sus operaciones de la empresa

m Casi siempre
= Algunas veces

® Casi nunca

Andlisis e interpretacion de datos:
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En relacion al item 13, de los 15 encuestados, el 46.7% sefiala que el indice
de capital de trabajo algunas veces les permite atender sus operaciones de la
empresa, el 40% indica casi nuncay solo un 13.3% indico casi siempre. De acuerdo
a estos datos, se indica que casi la mayoria de molinos analizados no cuentan con
un buen indicador de capital de trabajo que les garantice la atencién oportuna de

sus actividades operativas.

Tabla 15
Con qué frecuencia realiza el andlisis de los Estados Financieros de su empresa

Frecuencia Porcentaje ' C'centaje  Porcentaje

valido acumulado
Siempre 0 0.0 0.0 0.0
Casi siempre 4 26.7 26.7 26.7
Algunas veces 8 53.3 53.3 80.0
Casi nunca 3 20.0 20.0 100.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0
Figura 14

Con qué frecuencia realiza el andlisis de los Estados Financieros de su

empresa

= Casi siempre
= Algunas veces

= Casi nunca

Analisis e interpretacion de datos:
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En relacién al item 14, de los 15 encuestados, el 53.3% sefala que algunas
veces realiza el analisis de los Estados Financieros de su empresa, el 26.7% indica
casi siempre y solo un 20% indico casi nunca. Demostrando que en su mayoria Si

llevan a cabo el analisis financiero a fin de conocer la situacién real de la empresa.

Tabla 16

Con qué frecuencia se aplican y analizan los ratios de liquidez para poder evaluar

el capital de trabajo

Frecuencia Porcentaje ' orcentaje  Porcentaje

valido acumulado

Siempre 0 0.0 0.0 0.0
Casi siempre 5 33.3 33.3 33.3
Algunas veces 8 53.3 53.3 86.7
Casi nunca 2 13.3 13.3 100.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0

Figura 15

Con qué frecuencia se aplican y analizan los ratios de liquidez para poder

evaluar el capital de trabajo

= Casi siempre
= Algunas veces

m Casi nunca

Analisis e interpretacion de datos:
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En relacién al item 15, de los 15 encuestados, el 53.3% sefala que algunas
veces se aplican y analizan los ratios de liquidez para poder evaluar el capital de
trabajo, el 33.3% indica casi siempre y solo un 13.3% indico casi nunca. Por lo que,
la mayoria de molinos en estudio, si emplean los indicadores de liquidez los cuales

reflejan el actual estado de las cuentas por cobrar y cual es el periodo de cobro.

Indicador: Prueba acida

Tabla 17

Al acudir a la factura negociable, va a facilitar a la empresa la disponibilidad

inmediata de liquidez sin depender de la venta de sus productos

Frecuencia Porcentaje Porcentaje  Porcentaje

vélido acumulado
Siempre 6 40.0 40.0 40.0
Casi siempre 7 46.7 46.7 86.7
Algunas veces 2 13.3 13.3 100.0
Casi nunca 0 0.0 0.0
Nunca 0 0.0 0.0
Total 15 100.0 100.0
Figura 16

Al acudir a la factura negociable, va a facilitar a la empresa la disponibilidad

inmediata de liquidez sin depender de la venta de sus productos

= Siempre
m Casi siempre

m Algunas veces
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Analisis e interpretacion de datos:

En relacion al item 16, de los 15 encuestados, el 86.7% sefiala que al acudir
a la factura negociable, si va a facilitar a la empresa la disponibilidad inmediata de
liquidez sin depender de la venta de sus productos, y solo un 13.3% indico algunas
veces. Por lo que, se corrobora con las opiniones de los encuestados la importancia
de acceder a las facturas negociables a fin de garantizar la liquidez inmediata sin

tener que esperar a que sean comercializados los productos.

3.2 Discusion de resultados

De acuerdo a los resultados, ha llegado a establecer que la factura
negociable permitira optimizar la liquidez a corto plazo en los Molinos de la region
Lambayeque 2023; en el sentido que va a facilitar la cobranza adelantada de las
facturas comerciales de manera segura se y eficaz sin generar deudas a las
empresas. Frente a ello, se han contrastado los resultados obtenidos con
investigaciones previas con la finalidad de argumentar el cumplimiento de cada

uno de los objetivos especificos, los cuales se detallan en adelante:

En referencia al objetivo especifico 1: analizar la factura negociable y su
optimizacion con la partida que compone la liquidez; se ha observado que un
73.3% estima que el uso del endoso en las facturas negociables le permitira
mejorar los niveles de cobranza, y, por otra parte, un 26.7% estimo algunas
veces; por lo que se evidencia que al transferir la factura negociable por endoso
a terceros ayudara a que la empresa optimice su rotacion de cobranzas. Este
dato coincide con lo indicado por Diaz (2022) quien sefial6 que el sector
empresarial de Lima, mostraba enormes cantidades de recursos a través de
comprobantes de pago, entre las que destacan las facturas y los recibos por
honorarios, pero a pesar de estos grandes movimientos que le dan bastante
fluidez a la economia del pais, en mas de una oportunidad las empresas sin
excepcion han requerido financiamiento bancario a fin de satisfacer sus
necesidades de dinero, pero muchos de estos créditos son demasiados caros
por la carga financiera que conllevan y por qué no estan permitiendo cubrir los
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puntos de equilibrio tan importantes para estos casos, siendo estas las razones
principales del porque estos negocios han tenido que acogerse a la emision de
facturas negociables o factoring como el mecanismo mas razonable para percibir

liquidez acelerada.

En referencia al objetivo especifico 2: evaluar la factura negociable y su
optimizacion en las ratios de liquidez en los Molinos de la region Lambayeque,
se ha determinado que el 86.7% sefiala que, al acudir a la factura negociable, si
va a facilitar a la empresa la disponibilidad inmediata de liquidez sin depender de
la venta de sus productos, y solo un 13.3% indico algunas veces. Por lo que, se
corrobora con las opiniones de los encuestados la importancia de acceder a las
facturas negociables a fin de garantizar la liquidez inmediata sin tener que
esperar a que sean comercializados los productos. Este dato coincide con lo
sefalado por Pérez et al. (2021) en que la mayor parte de pequefios y medianos
empresarios han atravesado crisis de liquidez al acontecer la global pandemia,
especialmente en aquellos que por no tener conocimiento no vienen emitiendo
facturas que son reguladas por el Cdédigo de Comercio, es que el Estado
mexicano ha impulsado el uso de factoraje como solucion al financiamiento asi
como para la generacion de liquidez a dichos negocios perjudicados por la
situacion sanitaria; ademas por ser un mecanismo recomendable por optimizar

la situacion financiera.

En referencia al objetivo especifico 3, examinar el titulo valor y su
optimizacion en la liquidez en los Molinos de la regibn Lambayeque, se ha
llegado a obtener que en un 86.7% refiere que la factura negociable tendra un
impacto en el nivel de las cobranzas; por tanto, la mayoria de encuestados
coinciden en que el acceso a la factura negociable impactara en el nivel de
cobros generados, brindandole los mecanismos adecuados para llevar a cabo
una correcta gestion de cobranza y poder cumplir con sus obligaciones al
optimizar la liquidez. Este dato guarda relacion con lo mencionado por Pardo
(2020) sefala que, para las empresas locales, el uso de las facturas negociables
constituye una alternativa financiera donde se asigna una factura existente a una

empresa que se hace cargo del cobro. Con la factura negociable se puede cobrar
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las facturas de pago pendientes por adelantado. Asimismo, el autor Olsa (2019)
ha manifestado que el uso de las facturas negociables repercutird en gran
medida en la operatividad eficaz de las actividades econdmicas, desde el manejo
de las cobranzas y que, a través de esta negociacion, el cliente tendra la
obligacién retornar el pago por los créditos otorgados, lo cual permitir4 recobrar

la liquidez en un tiempo minimo.

IV PROPUESTA

I. Fundamento

La propuesta planteada es gran importancia dado que permitira establecer
qgue las facturas negociables van a facilitar a los Molinos de la region
Lambayeque disponer de un mecanismo financiero totalmente eficiente y eficaz
para generar liquidez de forma inmediata y sin mucha tramitacion que

comunmente se visualiza en las operaciones para adquirir un crédito financiero.

La razon principal por la que se ha creido oportuno acudir al
financiamiento mediante las facturas negociables se debe porque los Molinos de
Lambayeque objeto de estudio, podran acceder con facilidad a dicha
negociacion, tomando en consideracidon su celeridad, costos financieros
menores, y porque especialmente le generara a los negocios los recursos
necesarios para cubrir sus necesidades de efectivo y, de esta manera, brindarle

la alternativa de solucién frente sus problemas de liquidez.

. Objetivos
Objetivo general

Establecer el uso de la factura negociable en los Molinos de la Regién

Lambayeque, con la finalidad de mejorar su liquidez.

Objetivos especificos
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- Definir las condiciones para el uso de la factura negociable.

- Dar a conocer a los Molinos de Lambayeque los beneficios que aporta la
Factura Negociable.

- Dar a conocer los riesgos que deberan asumir los Molinos de Lambayeque

al utilizar la factura negociable.

Il. Justificacion

Es importante indicar en primera instancia que, con motivo de los
inconvenientes de liquidez que vienen generando los Molinos de Lambayeque,
es que la financiacién de las facturas negociables se ha considerado como la
mejor alternativa que ayudara a financiar sus procesos de cobranza, debiendo
precisar que dichos negocios deberan aplicar una serie de lineamientos de
caracter financiero para que puedan cumplir con éxito sus objetivos planteados.
Por ello, el financiamiento mediante la factura negociable va a establecer su nivel
de incidencia en la optimizacion de la liquidez de las empresas molineras, asi

como llegar a identificar las mejores herramientas de gestion de cobranza.

V. Resultados esperados

El desarrollo de la propuesta permitira determinar si la implementacion de
las facturas negociables en las empresas molineras de la Region Lambayeque,
le permitird el adecuado control de sus cuentas por cobrar en bien de la mejora
de su liquide. En tal sentido, las razones por las cuales se ha considerado este
tipo de instrumento financiero son porque, sera totalmente beneficioso para
estas empresas, ademas porque su implementacion no va a generar mayores
costos, y porque les va a permitir contar con los recursos inmediatos para

atender sus operaciones habituales.

Es importante sefialar que, en razéon de las diversas operaciones que
realizan estos negocios, es que se esta proponiendo las facturas negociables a
fin de realizar procesos mas eficientes, a la vez que, permitan identificar aguellos
clientes que no cancelan oportunamente sus deudas, y al implantar este sistema,

se estaran proponiendo diferentes formas de como se deberian gestionar los
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recursos, para atender los requerimientos de las diferentes &reas, asi como
conocer la problemética, basicamente relacionada con la ineficiente gestion de

las deudas contraidas por los clientes en la comercializacion de las mercaderias.

Los responsables de llevar a cabo las ventas, créditos y cobranzas, no
vienen realizando una adecuada programaciéon de los cobros, ya que se ha
venido trabajando Gnicamente en base a créditos simples, y no se ha contado de
manera debida con récords de sus comportamientos crediticios, que han
generado costos y gastos imprevistos por una incorrecta planificacion de las
cobranzas. Por lo tanto, cabe sefalar que cuando las ventas aumentan, aumenta

también la necesidad de estructurar los créditos y las cobranzas.
ACTIVIDAD 01: Definir las condiciones para el uso de la factura negociable

- Los Molinos de la regidbn Lambayeque trabajaran con las facturas
negociables desde su fecha de entrada en vigencia, y si en una venta
pactada en cuotas el cliente no cancela una o mas cuotas, se daran por
vencido todos los plazos y exigir el pago del monto pendiente, de la misma
manera se exigira el pago de las cuotas vencidas en la fecha de vencimiento

de cualquiera de las cuotas siguientes.

- Los costos financieros generados por estas operaciones no pueden
considerarse excesivos ni afectar la liquidez de estas empresas, ya que la

mayor parte de estos son asumidos por los clientes.

- Latasa de retencion que hara el adquirente sobre el precio de venta como
agente retenedor si afectara la liquidez de los Molinos, pero en cierta medida
servira para oxigenar la caja, ya que se hara una retencion para regularizar

los pagos de impuestos que venzan en el siguiente mes.

ACTIVIDAD 02: Dar a conocer a los Molinos de Lambayeque los beneficios que

aporta la Factura Negociable

- El impacto que tendra las facturas negociables en el desarrollo de los

Molinos sera basicamente en que, esta herramienta dinamizara las fuentes
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de financiamiento, logrando cobrar anticipadamente las facturas pendientes

y de esta manera cumplir con los compromisos de pago pendientes.

- La factura negociable ademas les brindar4 mayor capacidad de negociacién
gue el valor que representa por la anotacion en cuenta, debido a que puede
ser negociada mediante factoring, por endoso o por linea de descuento, y si
en caso el endosatario lo exige, podra desmaterializarse a través de su
registro en CAVALI.

- Al efectuar la transferencia mediante entidades financieras o cooperativas
de ahorro, los Molinos irdn generando una historia crediticia que les

beneficiara para futuros créditos obtenidos.

ACTIVIDAD 03: Dar a conocer los riesgos que deberan asumir los Molinos de
Lambayeque al utilizar la factura negociable.

- Se puede destacar que, en un inicio se tendra rechazo a este mecanismo de
cobro adelantado a los clientes, pero de manera progresiva muchos
comprenderan que, es la mejor alternativa financiera de poder atender los
créditos y en el menor tiempo posible, en tanto, la importancia de las facturas
negociables en la mejora de la liquidez brindara la posibilidad de acceder
rapidamente a financiamiento, ya que hara mas atractiva para el sistema

bancario su adquisicion, permitiendo la inyecciéon de liquidez a corto plazo.

- Considerando que el no pago de la obligacion en la fecha acordada afectara
la liquidez de los Molinos, seria responsabilidad del cliente si no paga la
factura en la fecha de vencimiento, por lo que, se deberan comunicarse con
el cliente e indicarle la posesion de la factura negociable y proceder el cobro
por la via judicial y, para ello bastara con presentar el titulo valor

debidamente llenado.

Por estas consideraciones se ha establecido como politica que los

integrantes de estas empresas molineras tengan presente que la factura negociable
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es una adecuada fuente de obtencién de recursos, pero como en toda negociacion,
se tiene la posibilidad de que en una venta pactada en cuotas, el cliente no cancele
una o mas de sus obligaciones, por lo que no quedaria otra alternativa que dar por
vencido los plazos y exigir el pago del monto total, exigiendo el pago de las cuotas
en la fecha de vencimiento de cualquiera de las cuotas siguientes, habiéndose
establecido que el personal que trabaja en el area de ventas, deban conocer el
manejo de las facturas negociables.

La propuesta permitira establecer las razones del por qué, la mayoria de
empresas molineras de la Region Lambayeque deberian utilizar como
comprobantes de pago las facturas negociables, asi como determinar su incidencia
de estas en la liquidez de tales negocios. Por lo que se debe sefalar que, en estos
tiempos cuando las empresas necesitan contar con mayor liquidez para poder
desarrollar sus actividades, solo se respaldan basicamente de sus ventas al
contado y cuando el nivel de estas disminuye, es que, se ven obligadas a recurrir a
financiamiento bancario a fin de obtener los fondos necesarios para su operatividad,
en tanto, en diferentes ocasiones muchas empresas negocian al crédito y no es
conveniente, ya que muchos clientes no cancelan sus deudas en los plazos

previstos.

Por su parte, la propuesta servira para establecer la relacion entre la Factura
negociable y la Liquidez de estas empresas, tomando en consideracion que estos
comprobantes de pago se consideran como las mejores alternativas de solucion a
la falta de recursos en el corto plazo, ya que permitira conocer en detalle las
condiciones en que la factura negociable deberd ser comercializada por los
molinos, permitiendo por lo tanto que estos negocios puedan negociar sus facturas
bajo la modalidad de descuento de facturas o haciendo un factoraje, que es el
mecanismo en que la entidad financiera no necesitara medir el riesgo de los
molinos, sino, el riesgo del cliente, permitiéndoles, ante todo, una mejor capacidad

de negociacién y un excelente historial crediticio.
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V. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

4.1. Conclusiones

Como primera conclusion, se puede mencionar que la factura negociable va
a permitir optimizar las partidas que componen la liquidez en los Molinos de
Lambayeque, en otros términos, mediante la negociacién de la factura
negociable que se realice con cualquier entidad bancaria o cooperativas de
ahorro y crédito va a inyectar liqguidez de manera rapida la misma que se
vera reflejada en una mejor administracion de las partidas tanto de activo

corriente como pasivo corriente.

Asimismo, se ha podido determinar que la factura negociable también
optimizara las ratios de liquidez, debido a que al utilizar esta herramienta de
manera adecuada promovera que los indices de liquidez incrementen y
mejoren la capacidad de los Molinos de Lambayeque para poder financiar
sus operaciones, convirtiendo con mayor facilidad sus activos corrientes en

dinero liquido.

Como tercera conclusion, se determind que la factura negociable siendo el
titulo valor que se emite como tercera copia optimiza la liquidez de los
Molinos de la regién Lambayeque, por las ventas realizadas al crédito que
se cobran de manera adelantada mediante esta herramienta financiera, a fin

de que puedan cumplir con sus pagos de forma oportuna.
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4.2. Recomendaciones

El departamento de finanzas de los Molinos de Lambayeque, debera emplear
los analisis y verificaciones correspondientes a la factura negociable para ser
utilizada como alternativa de financiamiento que le permitira inyectar liquidez
de manera oportuna, y para ello se debera administrar y controlar de manera
eficaz las partidas del activo circulante y pasivo circulante para hacer frente a
las obligaciones adquiridas.

El Gerente General y Contador de los Molinos de Lambayeque, deberan
analizar y evaluar en conjunto la incorporacion de la factura negociable con el
apoyo de ratios de liquidez, a fin de conocer detalladamente los movimientos
de sus flujos de caja futuros y la forma en como deberan ser racionalizados

los costos y gastos operativos para conservar su liquidez.

Se recomienda finalmente el uso la factura negociable como titulo valor en los
Molinos de la region Lambayeque, ya que les permitird obtener liquidez en un
periodo menor, y evitar asimismo que los cobros realizados por sus ventas al
crédito se conviertan en incobrables y no puedan atender sus pagos por

obligaciones y compromisos de forma oportuna.
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ANEXOS

Anexo 1 Operacionalizacion de las variables

(SUNAT, 2019).

Variable Definicién Definicién . . . . Instrument Valores Tipo de Escalade
. ) Dimensiones Indicadores Iltems : . L
de estudio conceptual operacional 0 finales variable medicién
Transferencia 1-2
Es la tercera Se considera Titulo valor por endoso
copia de la al titulo valor Cuantitativa
factura, sin gue obtiene la Técnica Escala
FACTURA | efectos tributarios, | calidad de Nivel de Encuesta ordinal
NEGOCIAB | que incluye datos | titulo legal, cobranza 3-4
LE relativos a la exigiendo su Instrumento
factura tradicional | regulacién Cuestionario
e informacion ante un
adicional que especifico
facilitan su tratamiento. Tasadeinterés | 5-6
traspaso, trato, Costo
requerimiento y financiero Cumplimiento
ejecucién de pago 7-8
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Variable Definicién Definicion Dimensiones Indicadores items | Instrumento Valores Tipo de Escala de

de estudio | conceptual operacional finales variable medicion

Es aquella

capacidad de Uno de los Partidas que Efectivo 9-10 | Técnica

dinero que cuenta | indicadores componen la 1 Encuesta Cuantitativa

la empresa, la mas (tiles y liquidez

cual es empleados, ya Cartera de Instrumento Escala

fundamental y que tiende a clientes 1-12 | Cuestionario ordinal
LIQUIDEZ | oportuna para evaluar la

cubrir pagos de capacidad

pasivos de corto necesaria que

plazo contraidos, | posee toda

sefialando empresa para Capital de

ademas que, la solventar trabajo

liquidez como gastos 13-14

medida del corto operaciones. Ratios de

plazo puede liquidez

concebirse como Prueba acida | 15-16

la cualidad que
resulta de activos
corrientes como el
caso de
existencias,
cobranzas,
etcétera Aranda
et al. (2020)
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Anexo 2 Resolucién

Universidad
u Senor de Sipan
..

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
RESOLUCION N°0313-2023-FACEM-USS

Chiclayo, 10 de julio de 2023,

VISTO: e
El Oficio N°0156-2023/FACEM-DC-USS, de fecha 07 de julio del 2023, presentado por d Director dela EP de
Contabilidad y proveido del Decano de FACEM, de fecha 10/07/2023, donde se solicita la aprobacidn de
Proyectos de tesis, de los estudiantes del Curso de Investigacion |, del IX ciclo sec. D, de la EP de Contabilidad,
a cargo del Dr, Walter Gregorio Ibarra Pretell, y; '

CONSIDERANDO:

Que, de conformidad con la Ley Universitaria N° 30220 en su articulo 45° que a la letra dice: Obtencién de
gradosy titulos: La obtencidn de grados y titulos se realizara de acuerdo a las exigencias académicas que cada
universidad establezca en sus respectivas nomas intemas. Los requisitos minimos son los siguientes: 45.1
Grado de Bachiller: requiere haber aprobado los estudios de pregrado, asi como la aprobacion de un trabgo
deinvestigacion y el conocimiento de un idioma extranjero, de preferenciainglés o lengua nativa.

Que, segin Art. 21° del Reglamento de Grados y Titulos de la Universidad Sefior de Sipan, aprobado con
Resolucion de Directorio N°086-202(0WPD-USS de fecha 13 de mayo de 2020, indica que los temas de trabajo
de investigacion, trabao académico y tesis son aprobados por el Comité de Investigacién y derivados a la
facultad, para la emision de la resalucion respectiva. El periodo de vigencia de los mismos sera de dos
afios, a partir de su aprobacion.

Estando a ko expuesto y en uso de las atribuciones conferidas y de conformidad con las normas y reglamentos
vigentes;

SE RESUELVE

ARTICULO UNICO: APROBAR, los proyectos de Tesis de los estudiantes del Curso de Investigacion |,

comespondiente al IX ciclo — Sec. D, del ciclo académico 2023, de la EP de Contabilidad, a cargo del Dr.
Walter Gregorio Ibarra Pretell, seglin se indica en cuadro adjunto.

REGISTRESE, COMUNIQUESE Y ARCHIVESE

S Fac : e Chewvdan Empresariakes [_S I::x]l-dsh("r_u-ll.wrmk)
UNIVERSIDAD SENOR DE SIPAN UNIVERSIDAD SEROR DE SIPAN

P Escuela, Archivo

59



usSs

Universidad
Senor de Sipan

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES

e RESOLUCION N°0313-2023-FACEM-USS

= LINEA DE

N APELLIDOS Y NOMBRES TITULO DE LA INVESTIGACION ST OAGON
gmg‘mw“ MARCOS FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTMZAR LALIQUIDEZ | GESTION

1 ACORTO PLAZO EN B MOLING SANFERNANDO SRL. | EMPRESARIAL Y

GONZALES GUZMAN DEYS! JACKELINE | LAMBAYEQUE 2023 EMPRENDIMENT!
ANALISIS DE LA GESTION DE LOS PROCESOS DE GESTION

2 | CONDE GIRON KATIA ELIZABETH PRODUCCION PARA MEJORAR LA RENTABILIDAD EN | EMPRESARIAL Y

N POLLERIA CAMPOS CHICKEN SRL. CHICLAY0 2023 | EMPRENDIMENT(
SANCHEZ CAJUSOL LAURA LA GESTION FINANCIERA PARA EL MEJORAMIENTO GESTION

3 DE LA RENTABILIDAD DE LA EMPRESA MOLINERA SAN | EMPRESARIALY

| [TORRES CHAFLOQUE ERICKANATAL! | FERNANDO SR L LAMBAYECUE, 2023 | EMPRENDIMIENT(
REBECA CASTANEDA SOLIS CONTROL DE INVENTARIOS Y SUEFECTOEN LA GESTION

4 RENTABILIDAD EN LA EMPRESA CRUZ ANDINASAC, | EMPRESARIAL Y

FIGUERCA SOLIS EUTA JASMIN CHICLAYO 2023 EMPRENDIMENT!
AUDITORIA TRIBUTARIA PREVENTIVA PARA EVITAR GESTION

5 | TULLUME VELASQUEZ BRIGGITTE INFRACCIONES TRIBUTARIAS EN LA EMPRESA EMPRESARIAL Y

INVERSIONES NUNTON SAC, CHICLAYO 2023 EMPRENDIMEENT(
- GESTIONFINANCIERA ¥ SU INCIDENCIAEN LA GESTION

6 | VERONA FERNANDEZ JOSE ANTONY | RENTABILIDAD DE LAEMPRESA C &N PERUDESEL | EMPRESARIAL Y

EIRL CHICLAYO, 2021-2022 EMPRENDIMENT(

[ | SANTISTEBAN SANTISTEBAN YULY —Gesnou

, | VANESSA LAS MYPES Y SU ACCESO AL FINANCIAMEENTO e N

SANTISTEBAN SANTISTEBAN ROSMERY | BANCARIO, CHICLAYO 2022 B it i

PAOLA

CASTILLO PERA FANNY RAQUEL OPTIMIZAR LA GESTION DE ALMACEN PARAMEJORAR | GESTION

8 LA RENTABILIDAD DEL RESTAURANT FITNESS ALL EMPRESARIAL Y

MEDINA DELGADO DORIS PROTEIN EIRL. CHICLAYO 2023. EMPRENDIMIENT(
BERNILLA DE LA CRUZ ANTHONY ESTRATEGIAS TRIBUTARIAS Y SUINCIDENCIA EN LAS R

¢ |ARTURO OBLIGACIONES FISCALES DE LA EMPRESANUESTRA | o\ oS00

CORONEL CAMPOS LUIS JAVIER zc&? NMOBILIARIA E INVERSIONES SAC.CHICLAYO | pinp e nIENT(
S RN POLITICAS DE CREDITO Y SU INFLUENCIA EN LA GESTION

10 LIQUIDEZ EN LA EMPRESA COOPAC VALLE LA LECHE | EMPRESARIAL Y

MIO CABREJOS ANGIE ANAHI LTDA, FERRENAFE 2022 EMPRENDIMIENT(
CORREA GONZALES LILANAALEYDA | CONTROL INTERNO DE PAGO A PROVEEDORES Y GESTION

1 INCIDENCIA EN LA LIQUIDEZ DEL AREA DE TESORERIA | EMPRESARIAL Y

DAMIAN GONZALES DIANA ELZABETH | ESSALUD RED ASISTENCIAL PIURA, 2023 EMPRENDIMEENT(
ATERNATIVAS DE FINANCIAMIENTO Y SU GESTION

12 | LLAMO HUAMAN THALIA YANALI CONTRIBUCION PARA MEJORAR LA RENTABILIDAD DE | EMPRESARIAL Y

| CMAC PIURA ENLA PROVINGIA DE SANTA CRUZ. 2023 | EMPRENDIMEENT(
LAS BILLETERAS DIGITALES Y SU INFLUENCIA BN LA GESTION

13 | REQUE REYES JONATAN DAVID RENTABILIDAD ECONOMICA PARA LAS BODEGASEN | EMPRESARIAL Y

| LA PROVINCIA DE CHICLAYO, 2022 EMPRENDIMIENT(
AYALA MAYANGA WILSON ELIAS APLICACION E INFLUENCIA DE LANIC 16 GESTION

14 PROPIEDADES, PLANTA Y EQUIPO EN LOS ESTADOS | EMPRESARIAL Y

Sgumemmm\v GAONAARTURO | e aNCIEROS DE FEMY SR L CHICLAYO 2022 EMPRENDIMEENT(
] ANALSIS FINANCIERC Y SU INCDENCIA ENLA TOMA GESTION

15 gasﬂméﬁoem VALENTINA DE DECISIONES DE LA EMPRESA BUGATHI EMPRESARIAL Y

CONSTRUCTORES SAC, CHICLAYO, 2021-2022 EMPRENDIMEENT(




Anexo 3 Cambio de titulo

Universidad
u Sefior de Sipan

FACULTAD DE CIENCIAS EMPRESARIALES
RESOLUCION N°0473-2023-FACEM-USS

Chiclayo, 29 de setembre de 2023
VISTO:

Bl Ofco 0304-2023/FACEM-DC-USS de fecha 25 de setiembre del 2023, presentado por &l Director de 1a Escuela
Profesional de Contabiiidad y el proveido del Decano de & FACEM, de fecha 25/09/2023, donde se solicta & cambio
de Titulo de Proyecto de Tesis, para los estudiantes de la EP de Contabllidad, y,

CONSIDERANDO:

Que, de conformidad con la Ley Universdana N* 30220 an su articulo 45° que a la letra dice: Obtencidn de grados y
titulos: La obencion de grados y thulos se realzara de acuerdo a las exXgencias académicas que cada universidad
establezca en sus respectivas normas intemas. Los requisitos minimas son los siguientes: 45.1 Grado de Bachiler
requere haber aprobado s estudios de pregrado, asi como la aprobacidn de un vabao de investigacidn y el
conocimiento de un idioma extranjero, de preferancia inglés o lengua natva

Que, segin Art. 31" del Reglamento de Investgacidn de la Universidad Seflor de Sipan, aprobado con Resolucidn de
Diractorio N* 189-2019/PD-USS de facha 06 de noviembre de 2019, indica que La Investigaadn Formatva es un
proceso de generacidn de conocimiento, asociado con & proceso de enseflanza - aprendzae, cuya gestion
académica y administativa esth a cargo de la Direccidn de cada Escuela Profesional,

Que, el Art, 36° del Reglamente de Investigacidn, indica que e Comité de Investgacidn de la escueta profesional
aprueba el ema de proyecto de investigacion y del trabap de investigacidn acorde a las lineas de investgacidn
institucional

Estando a o expuesb y en uso de las atnbuciones confendas y de conformidad con ias nomas y reglamentos
vigentes,

SE RESUELVE

ARTICULO 1°: APROBAR el cambio del Titulo del Proyect de Tesis, de los estudianies de 1a EP de Contabilidad,
segln se indica en el cuadro adjunto:

LINEA DE
g APELLIDOS Y NOMBRES TITULO DE TESIS (IWESTIGACION
o1 MEDINA BUSTAMANTE MARQOS FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTMZAR LA GESTION
GONZALO & GONZALES GUZMAN | LIGUIDEZ A CORTOPLAZO, EN LOS MOLINOSDE | EMPRESARIAL Y
DEYSI JACKELINE LAREGION LAMBAYE QUE 2023 EMPRENDIMIENTO

ARTICULO 2°: DEJAR SIN EFECTO, la resolucidn N°0313-2023-FACEM-USS, de fecha 10007/2023, numeral 1

REGISTRESE, COMUNIQUESE Y ARCHIVESE.

[% Ruculitd de Clesctas Empresarigles [S Fagadted dv Clencles Empresortales
UNIVERSIDAD SENOR DE SIPAN "UNIVERSIDAD SEROR DE SIPAN

Ce Escusla, Achvo



Anexo 4 Ficha de Validaciéon

VALIDACION DE INSTRUMENTO

Yo, CNMDNANEAMIEE‘!EDGAED ....................... A Magister en

Docencia Universitaria, Docente adscrito a la Escuela Profesional de
Contabilidad de la Universidad Sefior de Sipan, he leido y validado el
Instrumento de Recoleccion de datos (CUESTIONARIO) elaborada por:
. Medina Bustamante Marcos Gonzalo y Gonzales Guzman Deysi Jackeline,
estudiantes de la Escuela de Contabilidad, para el desarrollo de la
investigacion titulada: “FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTIMIZAR LA
LIQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS MOLINOS DE LA REGION LAMBAYEQUE
2023"

CERTIFICO: Que es valido y confiable en cuanto a la estructuracion,
contenido y redaccién de los items.

Chiclayo,2%.de ..Q¢ QCTUBRE  del 2023
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INSTRUMENTO DE VALIDACION POR JUICIO DE EXPERTOS

NOMBRE DEL JUEZ Cha PN RAMyOEZ ERbalh
PROFESION CoNTAN R PUR,TTO ColEsjm,
ESPECIALIDAD m a‘m N
EXPERIENCIA PROFESIONAL (EN
ANOS) /2
CARGO dooeazradde BE Fn uesTTesc

FACTURA NEGOCGIABLE PARA OPTIMIZAR LA LIQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS MOLINCS DE
LA REGION LAMBAYEQUE 2023

DATOS DEL TESISTA
NOMBRES Medina Bustamante Marcos Gonzalo
Gonzales Guzman Deysi Jackeling
ESPECIALIDAD ESCUELA DE CONTABILIDAD
INSTRUMENTO Cuestionario
EVALUADO
GENERAL
Establecer en qué meadidz /a faciura negociable permitira optimizar 1s liquidez
| a corto plazo en los Molinos de fa regién Lambayeque 2023
" ESPECIFICOS

OBJETIVOS DE LA
INVESTIGACION 8) Analizar a factura negociable y su oplimizacion con i pantida que compone

la liquidez en los Molinos de Ia region Lambayeque

b) Evaluar mediante la factura negociable y su optimizacién en las ratios de
liquidez

c) Examinar el titulo valor y su cptimizacion en la liquidez en los Molinos de 1a
reglon Lambayeque 2023,

EVALUE CADA ITEM DEL INSTRUMENTO MARCANDO CON UN ASPA EN “TA" Si ESTA
TOTALMENTE DE ACUERDOQ CON EL ITEM O *TD" S| ESTA TOTALMENTE EN DESACUERDO, SI
ESTA EN DESACUERDO POR FAVOR ESPECIFIQUE SUS SUGERENCIAS.
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DETALLE DE LOS [TEMS DEL
INSTRUMENTO

El instrumento consta de 16 reactivos y ha sida construido,
tenkendo en cuents la revisidn de la lteraturs, luego del juicio do
expertos se detorminacd la validez de contenido

DIMENSION: TITULO VALOR

1 ¢Se ha visto afectado la
cobranza de sus ventas al
crédito al no utilizar facturas
negociables?

m}( ™ |

2. iConsidera que el uso
del endoso en las facturas
negociables le  permitird
mejorar  los  niveles  de
cobranza?

SUGERENCIAS:

3. ¢El uso adecuado de sus
comprobantes de pago viene
garantizando e nivel de
cobranza esperado?

YA)Q ™)

SUGERENCIAS;

4. iConsidera que la
factura negociable tendrd un
Impacto en el nivel de las
cobranzas 7

SUGERENCIAS:
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DIMENSION: COSTO FINANCIERO

5. £Se evalian los factores
necesarios para solicitar un
préstamo  en una entidad
bancaria ?

SUGERENCIAS:

To|

6. iConsidera que analizar
el Interés de las operaciones de
la factura negoclable, afectan
econdmicamento a la

empresa?

SUGERENCIAS:

K

ol

7. iLa empresa ha tenido
inconvenientes en ol
cumplimiento de pago con sus
financiamientas?

SUGERENCIAS:

el

8. iConsidera que, para
mejorar el cumplimiento de sus
pagos operativos, se requiere
del acceso a un instrumento
financiero ?

SUGERENCIAS:

)

™|

DIMENSION: PARTIDAS QUE COMPONEN LA LIQUIDEZ
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9. ;Ladisponibilidad del
efectivo ha permitido cubrir
las obligaciones y deudas
de corto plazo?

SUGERENCIAS:

10. ;Con qué trecuencia
realiza arqueos de caja con
1a finalidad del correcto
manejo del efectivo?

SUGERENCIAS:

11. ;La empresa realiza
acclones de control para
reducir el riesgo de
morosidad de sus clientes?

SUGERENCIAS:

)

12. ; Se ha visto afectado ef
manejo de las cobranzas a

SUGERENCIAS:
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clientes a raiz de la reciente
pandemia por el COVID-18

SUGERENCIAS:

DIMENSION: RATIOS DE LQUIDEZ

13. .l indice de capltal da trabajo

les permite atender sus
operaciones de la empresa?

SUGERENCIAS:

tA)Q

To( |

14. ;5S¢ realiza un analisis de los
Estados Financieros, cada que

periodo se realiza?

SUGERENCIAS:

TA N

™ )

15. .Con qué frecuencia se aplican

los ratios de liquidez para
podaer evaluar of capital de
trabajo?

SUGERENCIAS:

™ )

16. ;A1 scudir n 1a factura

negociable, va & facilitar a la
emprasa la disponibilidad
inmediata de liquidez sin
depender de la venta de sus
operaciones diarias?

SUGERENCIAS:

1A DQ

™)

PROMEDIO OBTENIDO:

2. COMENTARIO GENERALES

3. OBSERVACIONES
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VALIDACION DE INSTRUMENTO

Yo, PLANCA NeLl NUNEZ CRMpos Magister en Docencia Universitaria,
Docente adscrito a la Escuela Profesional de Contabilidad de la Universidad
Sefior de Sipan, he leido y validado el instrumento de Recoleccion de datos
(CUESTIONARIO) elaborada por: Medina Bustamante Marcos Gonzalo y
Gonzales Guzman Deysi Jackeline, estudiantes de la Escuela de
Contabilidad, para el desarrollo de la investigacion titulada: "FACTURA
NEGOCIABLE PARA OPTIMIZAR LA LIQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS
MOLINOS DE LA REGION LAMBAYEQUE 2023"

CERTIFICO: Que es valido y confiable en cuanto a la estructuracion,
contenido y redaccion de los items.

Chiclayo, 25 de octubre del 2023

NAmedes)
1 &G IEHY
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Universidad
Sefior de Sipan

e

FACULTAD DF CIENCIAS EMPRESARIALES
ESCUELA DE CONTABILIDAD

Chiclayo 20 de octubre de 2023

SENOR:
Mg. RICARDO FRANCISCO ANTONIO MENDO OTERO

Nos dirigimos a usted para expresarle un afectuaso saludo v 1a vez manifestarle
que ¢l suserito son estudiantes de la Escuela Profesional de Contabilidad de las
Universidad Senor de Sipin, en la asignatura de Investigacion II, estamos
trabajando la Investigacion: “FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTIMIZAR LA
LIQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS MOLINOS DE LA REGION
LAMBAYEQUE 2023".

Conociendo su experiencia profesional y méritos académicos me permito solicitar
suvaliosa colaboracitn en la validacién de contenido de los ftems que conforman
el instrumento que se utilizard para recabar la informacion requerida en la
investigacion antes mencionada.

Con la seguridad de su aceptacién y apoyvo en la validacion de dicho instrumento,
qued( a la espera de sus observaciones y recomendaciones que cantribuiran para
mejorar la versién final del trabajo.

Agradezco de antemano su valioso aporte,

Atentamente

Medina Bustarmante Marcos Gonzalo  Gonzales Guzmén Deysi Jackeline
DNI: 73129230 DNL:75258330

69



Anexo 5 Encuesta

CUESTIONARIO

Objetivo: La presente encuesta tiene como propoésito la busqueda de informacion
relacionada a la tematica “FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTIMIZAR LA
LIQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS MOLINOS DE LA REGION LAMBAYEQUE
2023”; razdén por la cual se requiere dar respuesta a las preguntas que a

continuacién se detallan, resaltando que el instrumento es totalmente anénimo.
VARIABLE: FACTURA NEGOCIABLE

Dimension: Titulo Valor

1. ¢Se ha visto afectado la cobranza de sus ventas al crédito al no utilizar
facturas negociables?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

AN N N N N
N N N N NS

e) Nunca

Indicador: Transferencia por endoso

2. ¢Considera que el uso del endoso en las facturas negociables le permitira
mejorar los niveles de cobranza?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

N N N N N
N N N N NS

e) Nunca
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Indicador: Nivel de cobranza
3. ¢El uso adecuado de sus comprobantes de pago viene garantizando el nivel
de cobranza esperado?

a) Siempre
b) Casi siempre

N’ N’ N NS

(
(
c) Algunas veces (
d) Casinunca (
e) Nunca ()

4. ¢Considera que la factura negociable tendra un impacto en el nivel de las
cobranzas?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

e e e
~— ~— — '

e) Nunca

Indicador: Tasa de Interés

5. ¢Seevallan los factores necesarios parasolicitar un préstamo en una entidad
bancaria?

a) Siempre ()
b) Casi siempre ()
c) Algunas veces ()
d) Casinunca ()
e) Nunca ()

6. ¢Considera que analizar el interés de las operaciones de la factura
negociable, afectan econémicamente a la empresa?

a) Siempre
b) Casi siempre

c) Algunas veces

N N N N
SN N N NS

d) Casi nunca
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e) Nunca ()

Indicador: Cumplimiento de pago

7. ¢La empresa ha tenido inconvenientes en el cumplimiento de pago con sus
financiamientos?

a) Siempre

b) Casi siempre
c) Algunas veces
d) Casinunca

~ A~ A~~~
N N N N NS

e) Nunca

8. ¢Considera que, para mejorar el cumplimiento de sus pagos operativos, se
requiere del acceso a un instrumento financiero?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

AN N N N N
N N N N NS

e) Nunca

VARIABLE: LIQUIDEZ

Indicador: Efectivo

9. ¢Ladisponibilidad del efectivo ha permitido cubrir las obligaciones y deudas
de corto plazo?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

N N N N N
N N N N NS

e) Nunca
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10. ¢,Con qué frecuencia realiza arqueos de caja con la finalidad del correcto
manejo del efectivo?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

AN N N N N
N N N N NS

e) Nunca

Indicador: Cartera de clientes

11. ¢;La empresarealiza acciones de control, para reducir el riesgo de morosidad
de sus clientes?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

e e e
~— N~ '

e) Nunca

12. ;Se ha visto afectado el manejo de las cobranzas a sus clientes a raiz de la
reciente pandemia por el COVID-19?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

N N N N N
SN N N N NS

e) Nunca

Indicador: Capital de trabajo

13. ¢ El indice de capital de trabajo les permite atender sus operaciones de la
empresa?

a) Siempre

b) Casi siempre

N N N
SN N NS

c) Algunas veces
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d) Casi nunca ()
e) Nunca ()
14. ¢ Con qué frecuencia realiza un andlisis de los Estados Financieros, de

Su empresa?

a) Siempre

b) Casi siempre
c) Algunas veces
d) Casinunca

e e e
~— ~— '

e) Nunca

15. (,Con qué frecuencia se aplican y analizan los ratios de liquidez para poder
evaluar el capital de trabajo?

a) Siempre
b) Casi siempre
c) Algunas veces

d) Casinunca

AN N N N N
N N N N NS

e) Nunca

Indicador: Prueba acida

16. ¢ Al acudir a la factura negociable, va a facilitar a la empresa la disponibilidad
inmediata de liquidez sin depender de la venta de sus operaciones diarias?
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Anexo 6 Autorizacion de autores

Cédiga: FILPP2PR.O2

AUTORIZACION DEL AUTOR (ES) Verson: 0
(LICENCIA DE USO) Fecha; 18/04/2024
Hoja! 1de2

Sefores

mundo

Pimentel, 10 de Mayo del 2024

Vicerectorado de invesfigacion
Universidad Sefiar de Sipdn SA.C
Presente, -

B suscrifo!

GONZALES GUZMAN DEYSIJACKELINE con DNI75258330Y MEDINA BUSTAMANTE
MARCOS GONZALO con DNI 75129230,

En nuestracaidad de autores exclusivas del rabgo de invesfigacion/tesis fituada:

FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTIMIZAR LA LIQUIDEZ A CORTO

PLAZO, EN
LOS MOLINOS DE LA REGION LAMBAYEQUE 2023

presentado y aprobado en elafo 2024 como requisto para optar el fituo de CONTADOR
(A) PUBLICO (A) , de la Facuttad de Ciencias Empresariales, escuela de posgrado,
Programa Académico de CONTABIUDAD, par medo del presente escrito autodzamos o
Vicerectorado de invesfigacion de i Univessidad Sefior de Sipdn para que, en desamolio
de la presente icencia de uso fotal, pueda ejercer sobre nuesro rabajo y muestre o

o produccion intelectual de ka Universdoad representado en este frabojp de

investigocionytess, a fravés de la visbildod de su conterido de la siguiente manera:

Los usuados pueden corsutfar el contenido de este frabajo de invesfigacion a
fravés del Repostorio Instifucional en el portal web del Repostario Inst tuciondl -

hitps/iepodtodo uss.edy pe, asi como de ias redes de informacién del pals y del
exterior,

Se permite ka consutta, reproducd 6n parcial, total 0 cambio de formato con fines
de conservacion, o losusuarnos interesados en el contenido de este frabajo, para
todos los o5 que tengan finaidod académica, sempre y cuando mediante la
corespondente cta bblogidfica se le dé oédito o fabao de
investigocion/informe o tesis y asu autor,

De conformidad con la ley sobre € derecho de auter decreto legisiativo N° 822, En efecto. la
Univesidad Sefor de Spdn estd en la obiigacdn de respetar los derechos de autor, para
lo cual tomard las medidas corepondientes para garantizar su observandia,
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LISS

AUTORIZACION DEL AUTOR (ES)
(LICENCIA DE USO)

Codigo: F1 PP2PR.02
Verson; 02

Facha! 18/04/2024
Hoa: 2de2

NUMERO DE DOCUMENTO DE
IDENTIDAD

APELLUDOS Y NOMBRES

MARCOS GONZALO

GONZALES GUZMAN 75258330

DEYSI JACKELINE )
kb
- <tL4J'

MEDINA BUSTAMANTE 75129230

'
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Anexo 7 Reporte de Similitud

Reporte de similitud
NOMBRE DEL TRABAJO AUTOR
TESIS GONZALES GUZMAN & MEDINA BUSTA
MANTE
RECUENTO DE PALABRAS RECUENTO DE CARACTERES
8782 Words 45873 Characters
RECUENTO DE PAGINAS TAMARO DEL ARCHIVO
39 Pages 187.2KB
FECHA DE ENTREGA FECHA DEL INFORME
Apr 18,2024 10:14 PM GMT-5 Apr 18,2024 10:16 PM GMT-5

® 22% de similitud general

El total combinado de todas las coincidencias, incluidas |as fuentes superpuestas, para cada

base de datos.
» 20% Base de datos de Intemet » 0% Base de datos de publicaciones
+ Base de datos de Crossref + Base de datos de contenido publicado de
Crossref
+ 8% Base de datos de trabajos entregados
® Excluir del Reporte de Similitud
+ Material bibliografico + Material citado

« Coincidencia baja (menos de 8 palabras)

Resumen
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Anexo 8 Acta de segundo control de originalidad.

Codigo: F3.PP2-PR.O2
ACTA DE SEGUNDO CONTROL DE REVISION DE [Vawon 07
SIMILITUD DE LA INVESTIGACION o AT
Hoja: 1del

Yo Edgard Chapofian Ramirez, coord nador de investigocion de! Frograma de Estudios

. he reglizodo elsegundo confrol de orignaidod de fa investigocion, & mismo que estd denfro
de los porcentajes establecidos para elnivel de [Pregrodo, posgrado | segin la Directiva de simiftud
vigente en USS: ademdés certifico que la versidn que hoce entrega es ka versidn find del
Informe  fitulado: FACTURA NEGOCIABLE PARA OFTIMIZAR LA LUQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS MOLINOS DE LA
REGION LAMBAYEQUE 2023 . Eaborado por @ estudante (3] Gonzales Guornan Deys Jockeine y Medna

Bustamante Marc os Gonzalo.,

Se dejaconstanciaque lainvestigaddn antes indcadatiene unindice de similitud del 22 %. vericable

en & reporte final de! andisis de originaidad mediante et software de similitud TURNITIN,

Por lo que se concluye que cada una de ks coincdencias detectadas no consfituyen plagio y
cumpie con lo astablacido en la Directiva sobre indce de simiftud de los productos académicos y

de investigaddn vigente.

Pimentel, 25 de Abrii de 2024

Mg. Chapoiian Ramirez Edgard
Coordinodor de Investigacién

DNI N° 43068346




Anexo 9 Formulario de Consentimiento informado

FORMULARIO DE CONSENTIMIENTO INFORMADO u q q

El proposito de este formulario es informarie sobre el proyecto de investigacion y
solicitarle su consentimiento. De aceptar, el nvestigador se quedara con el documento
digital firmado.

La presente investigacion se titula “FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTIMIZAR LA
LIQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS MOLINOS DE LA REGION LAMBAYEQUE
2023"" y es elaborado por las investigadoras Gonzales Guzman y Medina Bustamante
de la Universidad Sefor de Sipan, Este proyecto tiene apoyo por nuestro Docente,
Director de escuela Mg. Martin Alexander Rios Cubas, perteneciente a la escuela de
Contabilidad. El proposito es establecer en qué medida la factura negociable permitira
optimizar la iquidez a corto plazo en los Molinos de Ia region Lambayeque 2023

Para ello, se le solicita participar respondiendo este cuestionario, que le tomara 8
minutos de su tiempo. Su participacion en la investigacion es completamente voluntaria,
del mismo modo podra decidir su interrupcion en cualquier momento. Asimismo, aclarar
que su participacion no le ocasionara ningun inconveniente o perjuicio académico. Si
tuviera alguna consulta sobre la investigacion, puede formufarla cuando lo estime
conveniente.

Su Identidad y respuestas sera tratadas de manera anénima, de la misma manera la
informacion recolectada sera analizada junto con las respuestas de los demas
participantes, la cual servira de base a los investigadores para generar los resultados
referentes a la investigacion, cuya finalidad es netamente académica.

Al concluir la investigacion, si usted brinda su comeo electronico, recibird un resumen
con los resultados obtenidos. Si esta de acuerdo con los puntos anteriores, complete
sus datos a continuacion:
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RAZON SOCIAL:

MOLINO SAN FERNANDO S. R. L.
RUC de la empresa:

20479364207

Firma del investigador

GONZALES GUZMAN DEYSI JACKELINE

DNI: 75258330

MEDINA BUSTAMANTE MARCOS
GONZALO

DNI:75129230
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RAZON SOCIAL:

INDUSTRIA ARROCERA DE AMERICA S.A.C.

RUC de la empresa:
20479603392

Firma del investigador

GONZALES GUZMAN DEYSI JACKELINE

DNI: 75258330

MEDINA BUSTAMANTE MARCOS
GONZALO

DNI:75129230
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RAZON SOCIAL:

MOLINERA SUDAMERICA SAC
RUC de la empresa:

20479907421

Firma del investigador

GONZALES GUZMAN DEYSI JACKELINE

DNI: 75258330

MEDINA BUSTAMANTE MARCOS
GONZALO

DNI:75129230
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RAZON SOCIAL:

MOLINO EL LIRIO SAC
RUC de la empresa:

20479556882

Firma del investigador

GONZALES GUZMAN DEYSI JACKELINE

DNI: 75258330

MEDINA BUSTAMANTE MARCOS
GONZALO

DNI:75129230
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Anexo 10 Acta de originalidad

DECLARACION JURADA DE ORIGINALIDAD

Quienes suscriben la DECLARACION JURADA, somos egresado (s) del Programa de Estudios de la
Universidad Sefior de Sipan S.A.C, declaramos bajo juramento que somos autores del trabajo
titulado:

FACTURA NEGOCIABLE PARA OPTIMIZAR LA LIQUIDEZ A CORTO PLAZO, EN LOS
MOLINOS DE LA REGION LAMBAYEQUE 2023

El texto de mi trabajo de investigacion responde y respeta lo indicado en el Cédigo de Etica del
Comité Institucional de Etica en Investigacion de la Universidad Sefior de Sipan (CIEI USS) conforme
a los principios y lineamientos detallados en dicho documento, en relacién a las citas y referencias
bibliograficas, respetando al derecho de propiedad intelectual, por lo cual informo que la
investigacion cumple con ser inédito, original y autentico.

En virtud de lo antes mencionado, firman:

M7
GONZALES GUZMAN DEYSI JACKELINE DNI: 75258330 J@?@W
MEDINA BUSTAMANTE MARCOS /i;_'l
DNI:75129230
GONZALO (

Pimentel, 14 de abril de 2024
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