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Resumen 

En el presente estudio, se tuvo como objetivo determinar el efecto de la factura negociable 

en la liquidez de Import Skyteam EIRL 2019. Para lo cual se basó en un estudio de tipo 

descriptivo y explicativo, con enfoque cuantitativo y diseño no experimental. 

Realizándose una encuesta a la contadora general de la empresa, asimismo se realizó un 

análisis documental de los estados financieros de la empresa del año 2018 y 2019. 

Obteniéndose como resultados que, el efecto de la factura negociable en la fluidez de 

Import Skyteam EIRL 2019, este fue muy significativo, debido a que la empresa en el 

2018 tuvo una liquidez de 1.52 y con la aplicación de la factura negociable tan solo 

aumento a 1.55, lo que indica que no es muy factible en la empresa o se está aplicando 

de la manera correcta. 

Palabras claves: factoring, liquidez, factura. 
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Abstract 

In the present study, the objective was to determine the effect of the negotiable invoice 

on the liquidity of Import Skyteam EIRL 2019. For which it was based on a descriptive 

and explanatory study, with a quantitative approach and non-experimental design. 

Carrying out a survey of the company's general accountant, a documentary analysis of the 

financial statements of the company for the year 2018 and 2019 was also carried out. 

Obtaining as results that, the effect of the negotiable invoice on the fluidity of Import 

Skyteam EIRL 2019, This was very significant, because the company in 2018 had a 

liquidity of 1.52 and with the application of the negotiable invoice it only increased to 

1.55, which indicates that it is not very feasible in the company or is being applied in the 

same way correct. 

Keyword: factoring, liquidity, invoice. 
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I. INTRODUCCIÓN  

1.1. Realidad Problemática.  

Las entidades para poder mantener su cartera de clientes, proveen de créditos a 

estos para cerrar la venta, llegando a ser competitivas en el mercado al ofrecer otra 

alternativa de pago, sin embargo, esto perjudica en el largo plazo la liquidez en la 

empresa, pero para contrarrestar este efecto aparece la factura negociable.  

 

Irungu, Kibuine, & Muhoho (2019), en su artículo informó que, durante las 

últimas dos décadas, las PYME han adoptado cada vez más el descuento de facturas 

como una fuente práctica de capital de trabajo para cerrar la brecha entre cuando 

venden y cobran los pagos de las entidades contratantes. El propósito del trabajo 

investigativo es medir si existe relación entre disminución del comprobante como es 

la factura con el desempeño de las compañías financieras privadas en el condado de 

Nairobi City, Kenia. Este estudio se dirigió a 15 compañías de financiamiento 

privado que ofrecen servicios de factorización de cuentas por cobrar en el condado 

de Nairobi de Kenia y cuatro encuestados por compañía, con un objetivo total de 60 

encuestados. El modelo de regresión reveló un significativo positivo entre las 

facturas descontando el desempeño de las compañías financieras privadas con un 

valor p de 0.000 que representa el 87.9% de cambio. Por lo tanto, el estudio 

recomienda que el marco regulatorio se desarrolle para proteger a las compañías 

financieras privadas de pérdidas debido al nivel de riesgo involucrado en el factoring 

de cuentas por cobrar en Kenia. 

 

En Latinoamérica, el 99% lo representan todas las empresas que son Pymes, pero 

su contribución al PBI es solo del 25% por su baja productividad. Asimismo, el 

crédito a las Pymes llega a ser el doble de los costos de financiación de las empresas 

de mayor tamaño, es decir que 1 de cada 3 pequeñas empresas en Latinoamérica 

señala que al acceso de financiamiento es una restricción para su desarrollo. 

(Alvantia, 2018)  

 

Chulde, Iza, & Vaca (2016), en su artículo evidenció que el uso de las facturas 

negociables ha ido en aumento de las 410 entidades con respecto a la disponibilidad 

es de 1%, de factoring de 90 países, considerándose que el entorno legal y judicial de 

un país es determinante para el ofrecimiento de diversos productos financieros por 
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parte de los bancos, por lo que el factoring es más que un préstamo, es una transacción 

de compra- venta.  

 

Chile, es y ha sido un caso exitoso en cuanto a facturas negociables y esto se debe 

a que en ese país hay tanta oferta que son las empresas de factoring las que buscan a 

los proveedores para comprarles sus facturas. Además, que se ha regularizado las 

normas acorde a las necesidades de los empresarios ofreciéndose tasas de interés 

bajas y como alternativa de financiamiento. (Gana más, 2016) 

 

Colombia desde el 2008 mantiene su regulación en cuanto a factoring, pero para 

el 2018 el número de empresas que operaban el factoring eran solo 30, el volumen 

de negocio del factoring doméstico era de 3.692 millones de dólares y el volumen de 

negocio del factoring internacional era de 78 millones de dólares, lo cual aún es una 

cifra muy pequeña. (Alvantia, 2018) 

 

En cambio en Perú, para el año 2018 las operaciones a través de facturas 

negociables y los montos que se mueven a través de ellos no llega a representar solo  

0.5% del PBI, además al pasar la factura negociable como parte del sistema bancario 

se ha evidenciado que habido un aumento de 45 operaciones por dicho documento 

en el año 2015 a cerca de 8777 para el 2016, por lo que se registra el interés que están 

depositando los clientes para este comprobante, considerándose que en Perú el 70% 

del total de las ventas son créditos a proveedores en grandes y medianas empresas. 

(ASBANC, 2019) 

 

El informe de Andina (2018), afirma que el Perú pasaba en su segundo semestre 

del año 2018 por una situación de falta de liquidez para los empresarios puesto que 

ya habían invertido su capital en los días festivos tales como son las celebraciones 

por el día de la Mamá y del Papá y “El Mundial de Rusia”, por lo que una solución 

fue el uso de las facturas por cobrar puesto que brindaba liquidez en un periodo menor 

del que tienen previsto los proveedores.  

 

Cuando una empresa se ve afectada por falta de liquidez se refiere a un problema 

coyuntural más no de insolvencia, por lo que la empresa puede tener alternativas para 

poder mejorar su situación entre estas se encuentran los créditos bancarios, recurrir a 
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promociones o al factoring, pero antes de eso se recomienda que las empresas ahorren 

aproximadamente entre el 20% y 30% de lo que se obtiene en los buenos meses. 

(Peru.com, 2015)  

 

No solo las empresas privadas pasan por una situación de falta de liquidez, en 

Chiclayo, la Municipalidad no cuenta con dinero para la obra de “Mejoras en el 

servicio integral de alcantarillado y agua potable del pueblo joven y la Ampliación 

Túpac Amaru en el distrito de Chiclayo”, puesto que el sistema de recaudación no ha 

funcionado como se preveía.  (Galán, 2019) 

 

La empresa IMPORT SKYTEAM EIRL o MOVISCOM (nombre comercial), con 

número de RUC 20492732151, con domicilio fiscal en AV. Argentina Nro. 428 Int. 

D66 Urb. Lima (D67-D68-D69 C.C. Mesa Redonda) Lima - Lima – Lima, se dedica 

a la importación de productos cargadores para celular, demás cosas para 

telecomunicaciones para su posterior comercialización en la ciudad de Chiclayo. Se 

ha registrado un valor de importación de 4, 069,413 dólares durante 5 años hasta el 

2018. En algunos casos ha tenido que usar la factura negociable para obtener liquidez 

inmediata por las compras que realiza, pero esto no ha sido muy frecuente.  
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1.2. Antecedentes de estudio.  

Njoroge (2017), en el estudio denominado The effect of liquidity onprofitability of 

commercial banksin Kenya, cuyo objetivo fue determinar cómo la liquidez influye en el 

aumento de la rentabilidad de las entidades bancarias en la ciudad de Kenia. Para esto se 

basó en un estudio descriptivo dirigido a una población compuesta por 43 bancos que 

operaron desde el período 2011 a 2016. Los bancos que han operado durante todo el 

período calificarán para ser incluidos en el estudio de población. No se incluirán los 

bancos que se fusionaron o no estuvieron en funcionamiento durante todo el período de 

estudio. La investigación utilizó estados financieros auditados de bancos comerciales de 

Kenia como datos secundarios. La razón de liquidez, la razón de depósitos a activos y la 

razón de capital son los factores que midieron la liquidez, mientras que la variable de 

rentabilidad se midió por el rendimiento de los activos. La investigación utilizó análisis 

de regresión y estadísticas descriptivas para dar a conocer la relación existente entre 

ambas variables. La tasa de respuesta fue del 79%, lo que representa un total de 35 bancos 

de un total de 43 que cumplieron con el criterio de datos. Concluyéndose que la asociación 

que vincula las variables de liquidez y rentabilidad en los bancos comerciales de Kenia 

fue positiva en el lapso de 6 años. 

 

Hamanyati (2017), en su estudio titulado The financing of international trade through 

factoring: Arguments for a new publication of factoring law in the city of Zambia, planteó 

como objetivo proponer reformas legales en Zambia relacionadas con el factoring a partir 

de evidencia demostrable de otras jurisdicciones que han desarrollado su base empresarial 

como corolario de un marco legal propicio. La metodología de naturaleza teórica, 

analítica- descriptiva, comparativa y prescriptiva. En términos de fuentes, la confianza se 

basará en fuentes primarias y secundarias, como leyes, reglamentos, artículos publicados 

y libros relacionados. Como conclusión se obtuvo que el factoring se ha identificado en 

todo el mundo como un producto financiero eficaz y viable que ofrece una amplia gama 

de beneficios a las pequeñas empresas que pueden no calificar para las formas comunes 

de financiación. En los periodos recientes, el reconocimiento de este producto de 

financiación del comercio se ha desencadenado por la necesidad de redistribuir recursos 

a todos los sectores de la economía. Las PYME son los principales contribuyentes a la 

creación de empleo y al PIB de los países desarrollados y los que se encuentran en proceso 

de desarrollo al nivel mundial. La falta de acceso a la financiación es el denominador 
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común que pone en riesgo que las pequeñas empresas sigan activas y desarrollándose en 

el mercado. En el continente africano, el problema es aún más grave. 

 

Andersson, Gleerup, Jönsson, & Rannestig (2016), en su estudio denominado To study 

the determinants of factoring in Sweden, it is currently studied using the X factor, planteó 

como objetivo proporcionar una comprensión sobre los determinantes del uso de la 

factorización y las actitudes percibidas hacia la factorización. Para ello se utilizó una 

metodología cuantitativa combinada con una mezcla de enfoque deductivo e inductivo. 

Los datos primarios se han recopilado mediante el uso de un diseño transversal, una 

encuesta, y se discuten los resultados haciendo comparaciones descriptivas. Se concluye 

que el factoring no es una solución financiera preferible para las entidades medianas y 

pequeñas, el uso actual de factoring es relativamente bajo. Hay indicios de una actitud 

negativa hacia el factoring y de que las empresas prefieren otras soluciones financieras 

cuando están disponibles. Además, los principales determinantes del uso del factoring 

son la madurez de la empresa y el conocimiento percibido del encuestado sobre el 

factoring. El uso de la factorización puede explicarse en cierta medida por la teoría del 

orden jerárquico y la teoría de la señalización de incentivos, debido a los altos costos de 

la factorización y la imagen negativa que puede conllevar el uso. 

 

Muthoni (2015), en su estudio titulado The Effect of Solvency and Liquidity on the 

Profitability of Kenya Commercial Banks, presentó como objetivo examinar el efecto de 

la solvencia y la liquidez en la rentabilidad de las entidades bancarias comerciales de 

Kenia. El estudio utilizó un diseño de investigación descriptivo. La población de este 

estudio comprendió la población total de los 43 bancos comerciales en Kenia y 42 de los 

43 bancos comerciales formaron la muestra. Se recopilaron datos secundarios de cinco 

años de 2010 a 2014 para los bancos a partir de sus informes anuales. La información 

obtenida se analizó mediante la descripción, de correlación y retraso. Los resultados de 

la regresión mostraron que el modelo explicaba el 42.4% de la variación en el desempeño 

del banco. Los resultados de ANOVA mostraron que el modelo era estadísticamente 

significativo con un nivel de significación del 1%. El estudio encontró que tanto la 

liquidez como la solvencia tuvieron efectos negativos pero insignificantes en el 

desempeño de los bancos en Kenia. Además, el estudio encontró que la calidad de los 

activos tuvo un efecto negativo pero insignificante en el desempeño bancario, mientras 

que el crecimiento tuvo un efecto positivo pero insignificante en el desempeño bancario 
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en Kenia. Los resultados mostraron que el tamaño del banco tuvo un efecto positivo y 

significativo en el desempeño del banco. El estudio concluye que el desempeño de los 

bancos comerciales en Kenia no está influenciado tanto por la liquidez como por la 

solvencia. 

 

Calderon & Carhuallanqui (2019), en su investigación denominado La factura 

negociable y la incidencia en la liquidez en la entidad industrial DAFE Sprince S.A.C. 

del distrito de Los Olivos año 2015, el objetivo fue determinar cómo incide la factura 

negociable en la fluidez de la entidad industrial antes mencionada, por lo cual se 

fundamentó en una metodología cuantitativa y de tipo descriptivo correlacional causal 

utilizándose los estados financieros de la empresa durante el periodo 2015 sea este el flujo 

de caja como  el estado de situación financiera. Como conclusión se llegó a determinar 

una incidencia positiva si se realiza el factoring, por medio de las facturas negociables, 

por lo tanto, la liquidez de la empresa va crecer al igual que el capital de trabajo y el flujo 

de caja mejorará en la entidad. 

 

Brenis (2018), en su investigación titulada In the Caña Brava company, the financing 

alternatives are the use of Factoring and confirming, cuyo objetivo fue determinar cómo 

ambos medios de financiamiento han mitigado el impacto del desfase de liquidez. Como 

metodología se siguió el tipo descriptivo utilizándose un análisis documental de la 

empresa en cuestión. Como conclusiones se obtuvo que los dos medios mencionados, no 

se encuentran correctamente establecidos en la empresa, por lo cual, se tuvo que 

determinar qué procedimiento seguir y que flujogramas realizar para establecer las 

actividades y los responsables de llevarlas a cabo, sin embargo, se hace mención que, por 

los problemas que se presentan se ha provocado que el desfase en la liquidez ha 

dificultado el incumplimiento de las obligaciones a corto plazo. 

 

Pesantes (2016), en su estudio titulado La incidencia financiera de la factura 

negociable en la empresa “Thian S.A.C.” Trujillo – 2015, el propósito principal fue 

determinar cómo afecta a la liquidez de la entidad si se aplica una factura negociable, la 

metodología empleada fue la descripción utilizándose los estados financieros de la 

empresa en cuestión. Llegándose a concluir que la factura negociable es óptima si se 

realiza en un corto plazo es opción de financiamiento para generar una inmediata liquidez 
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mientras que al largo plazo esto incide de manera negativa, por lo que no se aprueba la 

hipótesis para obtener liquidez de manera directa.  

Vega (2016), en su investigación titulada Factura negociable y liquidez en la empresa 

Cardinale en Lima, Perú 2016; el objetivo principal  fue determinar la  relación existente 

de las dos variables anteriormente descritas en el título, para lo cual se fundamentó en 

una metodología descriptiva y correlacional, para lo cual la población lo conformó el 

personal contable, financiero, de tesorería y de tributación de la compañía Cardinale 

S.R.L en el año 2016, aplicándoles un cuestionario como instrumento. Se llegó a 

determinar que, si existe relación de ambas variables, de forma significativa, al realizarse 

el debido procesamiento estadístico.   

 

León (2019), en su estudio denominado La liquidez y la influencia del Factoring en la 

compañía Montaje Electromecánico Fabricación y Servicios Afines S.A.C. Motupe 2018, 

el propósito fue determinar cómo influye el factoring en la liquidez de la sociedad 

Montaje Electromecánico Fabricación y Servicios Afines S.A.C. La metodología fue 

describir, con enfoque cuantitativo y bajo diseño no experimental, aplicándose un 

cuestionario a 6 trabajadores. Como conclusiones se obtuvo que el factoring ha llegado a 

ser tan importante, puesto que impacta a la fluidez de la empresa, de forma positiva, 

debido a que al aumentarse esta última, se reduce el porcentaje de las cuentas por cobrar.   

 

Neyra (2018), en la investigación Análisis de la liquidez de la empresa Ladrillos Inka 

Forte SAC Lambayeque 2017, cuyo objetivo fue describir la liquidez en los períodos 2016 

y 2017, de la empresa Ladrillos INKA FORTE SAC. Para lo cual se basó en una 

metodología descriptiva y comparativa, el enfoque es cuantitativo y no experimental el 

diseño; aplicándose una guía de análisis documental a los estados financieros de ambos 

periodos de estudio. En conclusión, la empresa no presenta liquidez para poder realizar 

sus cancelaciones en un corto plazo. 

 

Senador (2018), en el estudio Mejoras en la liquidez a través de un modelo de gestión 

de cobranzas en la Cooperativa de Ahorro y Crédito Red Únicas de Lambayeque-2017, 

se realizó para determinar si la propuesta del modelo de gestión de cobranzas ayudará a 

mejorar la liquidez de la empresa en cuestión. Para lo cual se fundamentó en una 

metodología con enfoque cuantitativo, descriptivo y aplicativo, aplicándose un análisis 

documental sobre los EE. FF de la entidad, asimismo utilizó un cuestionario dirigido a 
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los socios morosos de la entidad y una guía de entrevista realizada al gerente general. 

Como conclusiones se obtuvo que, al aplicarse el modelo de procedimientos de 

cobranzas, se podrá optimizar la liquidez, incrementándose.  

 

Jara (2018), en su estudio titulado El efecto de las facturas negociables en la liquidez 

de la empresa “Molino Grano Dorado SAC”, Lambayeque, 2017; cuyo objetivo fue 

determinar cómo va mejorar la liquidez de la entidad Molino Grano Dorado S.A.C., 2017 

si se negocian las Facturas negociables. Para lo cual se utilizó una metodología 

descriptiva y no correlacional, aplicándose una guía de entrevista a 8 colaboradores de la 

empresa objeto de estudio, la observación por medio de una guía y análisis de 

documentos. Como conclusión se obtuvo que, al aplicarse las facturas negociables, resulta 

ser una gran alternativa para solucionar el problema de la pronta liquidez, la cual podría 

disponerse en el monto en que se requiera y, por lo tanto, se disminuya las cuentas por 

cobrar, evitándose los costos y los gastos que se originan a causa de la morosidad.  

  

1.3. Teorías relacionadas al tema.  

1.3.1. Factura negociable 

1.3.1.1.Teoría  

La teoría del trade-off sostiene que el valor de la empresa puede incrementarse 

utilizando la ventaja fiscal del interés (de Modigliani y Miller, realizada en 

1958). Cada entidad para ser óptima cuenta con su propia estructura de capital, 

que puede describirse como el coeficiente de apalancamiento en el que el 

beneficio fiscal marginal de la deuda es igual al costo marginal de quiebra de 

la deuda (Bilgin & Dinc, 2019). 

 

Por otro lado, la teoría del orden jerárquico destaca los problemas de 

información asimétrica entre administradores e inversionistas (de Myers y 

Majluf, realizada en 1984). Según este punto de vista, las empresas siguen una 

jerarquía de financiamiento cuando toman sus decisiones sobre la estructura 

de capital debido al costo relativo de cada opción. Su primera opción es 

utilizar efectivo interno para sus inversiones, ya que su costo es el más bajo. 

Si necesitan financiación externa, prefieren la financiación mediante deuda a 

la financiación mediante acciones, ya que la primera es menos costosa que la 
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segunda. La financiación mediante acciones se considera el último recurso de 

financiación (Bilgin & Dinc, 2019). 

El problema de agencia entre gestores y accionistas, que no se tiene en cuenta 

en las dos teorías anteriores, es la iniciación de la Hipótesis del Free Cash 

Flow. Jensen para el año 1986, muestra que el propósito de presionar a los 

administradores para que utilicen la deuda es disciplinar su gasto. Se espera 

que el índice de apalancamiento sea mayor para las empresas rentables, 

evitando que sus gerentes gasten innecesariamente. Los estudios empíricos 

sobre estructura de capital intentan responder a la pregunta de cómo las 

empresas toman sus decisiones sobre estructura de capital a la luz de las teorías 

de estructura de capital antes mencionadas. El descubrimiento más importante 

de estos estudios es una serie de los llamados determinantes de la estructura 

de capital (Bilgin & Dinc, 2019). 

 

De manera similar, Mol, Hernandez y Ko€eter (2018), encontraron que, en 

países donde no se protegen el derecho del acreedor, el financiamiento de la 

factura negociable es más frecuente. Como señalan La Porta, Lopez, Shleifer 

y Vishny (1998) y Djankov, McLiesh y Shleifer (2007), los índices de 

apalancamiento son más altos en economías con baja protección de los 

derechos de los acreedores. Este hallazgo implica una relación positiva entre 

apalancamiento y financiamiento de la factura negociable. Mol, Hernandez y 

Ko€eter (2018), también notan que la factura negociable podría ser 

complementario o alternativo a un préstamo bancario. Argumentan que la 

factura negociable se puede utilizar como una solución a los problemas de 

agencia, ya que el problema de asimetría de información no es una 

preocupación para el factor si se asegura la calidad de la cuenta por cobrar.  

 

En resumen, la financiación por factura negociable es una solución de 

aplicación frecuente para las pymes debido al problema de la información 

asimétrica. Las empresas a gran escala también utilizan esta opción de 

financiación externa cuando pueden asumir sus costos. En este caso, la 

estructura de capital de estas empresas se verá afectada por la financiación 

través de este medio (Bilgin y Dinc, 2019). 
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1.3.1.2.Concepto  

Es considerada como un título valor que forma parte de una factura comercial, 

o del recibo por honorarios o por el documento electrónico que se registran en 

una ICLV, lo cual, al ser endosado y negociado por una entidad financiera, 

llegará a proporcionar dinero de forma inmediata al emisor (SUNAT, 2019). 

 

Las empresas que imprimen la factura negociable, son las imprentas que están 

acreditadas por la SUNAT tanto para las facturas como para el tema de los 

recibos por honorarios. Estas facturas son generadas por las empresas ya sea 

por medios electrónicos como físicos. (SUNAT, 2019) 

 

Esta factura negociable se origina cuando se haya realizado alguna operación 

de compra, venta y otra, en donde exista una transferencia de bienes o alguna 

prestación de servicio, en la cual, no se haya cancelado la totalidad, sino que 

una parte se ha destinado a operaciones de crédito (SUNAT, 2019). 

 

El financiamiento de la factura negociable tiene varias ventajas en 

comparación con otras opciones de financiamiento. Especialmente, puede 

verse como una solución preferible para las empresas cuando alcanzan los 

límites de sus líneas de crédito bancarias o cuando necesitan asegurar su 

proceso de cobranza. Las empresas también utilizan la factura negociable 

como una herramienta para la gestión del flujo de efectivo al organizar el 

momento de sus flujos de efectivo. Los activos de una empresa se vuelven 

más líquidos con la percepción inmediata de las cuentas por cobrar. Además, 

las empresas de factoraje son una fuente para verificar la credibilidad de las 

deudas por cancelar de los clientes. Del mismo modo, pueden seguir el 

proceso legal si la cuenta por cobrar no se puede cobrar dependiendo de si la 

transacción se realiza como recurso o sin recurso. Además, las empresas optan 

por la financiación de la factura negociable para decorar sus balances. Cuando 

se dedican al factoraje, los ratios de apalancamiento se mantienen constantes 

en términos de balances a pesar de que aumenta el endeudamiento. Por tanto, 

las empresas pueden dar la impresión de tener una estructura financiera mucho 

más sólida de lo que realmente son. 
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1.3.1.3.Dimensiones  

De acuerdo a la teoría expresa de SUNAT (2019), se determina a las 

siguientes dimensiones:  

• Comprobante de pago: dentro de esta dimensión se determina como 

indicadores a emisión de comprobantes de pago y utilización del endoso. 

• Financiamiento; en esta dimensión se establece como indicadores a factoring, 

mérito ejecutivo, cumplimiento con Resoluciones de Superintendencia, 

financiamiento para desarrollo, financiamiento interno y financiamiento 

externo.  

• Indicador financiero; en esta dimensión se establece como indicadores a la 

liquidez financiera y análisis de estados financieros.  

 

1.3.2. Liquidez  

1.3.2.1.Teoría  

Según la teoría de la creación de liquidez, los bancos convierten sus activos 

líquidos en pasivos ilíquidos o financian activos ilíquidos con pasivos líquidos 

para generar liquidez para sus clientes. Estas instituciones también participan 

en actividades fuera de balance, como compromisos de préstamos, para crear 

liquidez (Kashyap, Raghuram y Jeremy, 2002). 

 

La concesión de préstamos a largo plazo mediante depósitos de clientes es otra 

fuente de liquidez. En otras palabras, la creación de liquidez es el resultado de 

la incompatibilidad entre activos a largo plazo (no líquidos) y pasivos a corto 

plazo (líquidos). Los bancos también pueden reducir su creación de liquidez 

aumentando su saldo de efectivo mediante la emisión de deudas a largo plazo; 

sin embargo, estas instituciones no generan liquidez en la compra de valores 

(pasivos líquidos) mediante el uso de depósitos de clientes (activos líquidos) 

(Sahyouni y Wang, 2019).  

 

1.3.2.2.Concepto  

La liquidez significa la cantidad de capital disponible para inversión. Es valor 

que tiene un activo si se vende o compra de forma rápida en el mercado sin 

que esto afecte el precio del activo. Además, la liquidez se define 

generalmente como la capacidad que tiene la entidad financiera para efectuar 
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la cobranza de la deuda sin incurrir en pérdidas inaceptablemente grandes. 

(Elsharif, 2016) 

  

La liquidez es una medida de la capacidad y lo fácil que es, que los activos se 

conviertan en efectivo. Se pueden convertir en efectivo rápidamente son los 

activos líquidos, si es necesario para cumplir con las obligaciones financieras; 

Los ejemplos de activos líquidos generalmente incluyen efectivo, reservas del 

banco central y deuda pública. Para seguir siendo viable, una entidad 

financiera para poder cubrir sus obligaciones en un corto plazo debe tener una 

buena cantidad de activos líquidos, como los retiros de los depositantes 

(Elsharif, 2016). 

 

La liquidez es el efectivo u otros activos en un periodo corto, se transforman 

fácilmente en efectivo sin perder parcialmente el valor de los activos en forma 

de costos de conversión. Según Harc y Sarlija, se afirma que el dinero es la 

forma más líquida de activos y el efectivo tiene un papel destacado en la 

financiación 57. Los activos líquidos son prácticos de utilizar cuando la 

empresa tiene un menor grado de ganancias o cuando la empresa está teniendo 

dificultades para financiarse a través del mercado de capitales (Karlsson & 

Svensson, 2015). 

 

1.3.2.3.Dimensiones  

Las ratios de liquidez se utilizan para comparar los pasivos corrientes con los 

fondos disponibles corrientes para manejar los pasivos corrientes. Cuando los 

analistas financieros analizan la información en el balance, tienen diferentes 

herramientas. El resultado de los diferentes métodos es medir si la entidad 

tiene una buena probabilidad para realizar sus pagos en determinado periodo. 

El índice de solvencia es una medida para resolver sus obligaciones de pago a 

corto plazo y, además, también una definición de la capacidad de una empresa 

para manejar otros gastos operativos (Karlsson y Svensson, 2015). 
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Según Décaro (2017), las siguientes son las ratios financieras de liquidez: 

• Razón Capital de Trabajo = Activo Circulante (-) Pasivo a corto plazo 

El capital representa esta parte del dinero de la empresa, activos que se 

financian con fuentes de largo plazo. El propósito principal para gestionar el 

capital de trabajo se logra al encontrar el equilibrio entre la estructura de 

capital y la estructura de activos, que es esencial para mantener liquidez a 

largo plazo.  

 

• Razón Circulante = Activo Circulante/ Pasivo a corto plazo 

Se denota en la capacidad que posee la entidad para cumplir con todos sus 

compromisos en un periodo corto establecido, es decir cuánto tiempo se 

convierten en efectivo, el cual es menor a un año. La magnitud de este índice 

expresa alta fluidez de la empresa, lo que quiere decir que, una mayor 

capacidad para hacer frente a los pasivos de corto plazo. 

 

• Razón de Liquidez = Activo Liquido/ Pasivo a corto plazo 

Esta relación de activos circulantes depende únicamente de lo invertido se 

negocia en periodo corto más su efectivo asignado a los pasivos circulante. 

 

• Prueba ácida = (activo circulante (-) inventario) / pasivo circulante  

La subida del valor de este ratio expresa una alta liquidez de la empresa. Este 

índice excluye los gastos pagados por anticipado y el inventario de los activos 

corrientes, lo que dificulta la conversión en efectivo. 

 

• Razón Pago Inmediato = Activo Disponible/ Pasivo a corto plazo 

Esta ratio se refiere al período en el que la entidad pueda cancelar sus deudas 

con el dinero que exista para cubrir las obligaciones sin la necesidad de 

realizar prestamos de terceros.  
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1.4. Formulación del Problema.  

¿Cuál es el efecto de la factura negociable en la liquidez de Import Skyteam EIRL 

2019? 

 

1.5. Justificación e importancia del estudio.  

El trabajo de investigación pretendió determinar cuál es el efecto que presenta la 

factura negociable en la liquidez de la empresa en cuestión, que resulta importante 

para obtener financiamiento y liquidez en tiempo rápido para cumplir 

obligaciones. 

Justificación práctica.  

Con los resultados que se obtuvieron de este estudio la empresa podrá determinar 

en cuanto afecta la factura negociable para generar liquidez, con la finalidad de 

cumplir con los pagos en el periodo establecido. 

Justificación teórica. 

Este estudio permitió analizar y discutir las teorías de las variables en cuestión, 

por lo que permite aportar al conocimiento existente, de tal manera que se discrepe 

con los resultados de dicho efecto de la factura negociable en la fluidez de la 

entidad.  

Justificación metodológica. 

Las herramientas empleadas en desarrollo de la investigación servirán de base a 

futuros estudios que busquen determinar el efecto que causa la factura negociable 

en la liquidez.     

1.6. Hipótesis.  

H0: El efecto de la factura negociable en la liquidez de Import Skyteam EIRL 

2019 no es significativo.  

H1: El efecto de la factura negociable en la liquidez de Import Skyteam EIRL 

2019 es significativo. 
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1.7. Objetivos 

Objetivo general:  

Determinar el efecto de la factura negociable en la liquidez de Import Skyteam 

EIRL 2019. 

Objetivos específicos: 

• Diagnosticar la situación de la factura negociable de Import Skyteam EIRL 

2019. 

• Describir la situación de la liquidez de Import Skyteam EIRL 2019. 

• Determinar las dimensiones de la factura negociable que tienen un efecto en 

la liquidez de Import Skyteam EIRL 2019. 
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II. MATERIAL Y MÉTODO  

2.1.  Tipo y Diseño de Investigación. 

El diseño que se siguió en el estudio fue el no experimental, puesto que solo se 

consideró los datos en su contexto natural tal y como se dan, sin ser manipulados. 

(Hernández, Fernández, & Baptista, 2014) 

El tipo de investigación fue el descriptivo y explicativo.  

Es descriptivo puesto que describe las principales características del principal 

fenómeno, en este caso de cada una de las variables, ya sea para el caso de la factura 

negociable y la liquidez.  

En cuanto al nivel explicativo, esta investigación buscó determinar las causas que 

provocan o generan un fenómeno, tratando de explicar sobre dichas causas.  

El diseño quedó explicado de la siguiente manera: 

Figura N° 1 Diseño de investigación 

Diseño de investigación 

 

 

 

 

 

 

2.2. Población y muestra.  

2.2.1. Población 

Estuvo conformada por la organización IMPORT SKYTEAM E.I.R.L constó 

de 1 trabajador, los cuales serán de suma importancia para determinar si las 

hipótesis son correctas. Asimismo, se consideró a los estados financieros de la 

entidad como de los registros de ventas de los periodos 2018 - 2019. 
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2.2.2. Muestra 

Estuvo conformada por la contadora general, asimismo por los estados 

financieros de los periodos 2018 - 2019.  

 

2.3. Variables, Operacionalización.  

Variable independiente: Factura negociable  

Es considerada como un título valor que forma parte de la factura comercial, o del 

recibo por honorarios o el comprobante electrónico registrado en una ICLV, lo cual, 

al ser endosado y negociado por una entidad financiera, llegará a proporcionar 

dinero de forma inmediata al emisor (SUNAT, 2019). 

Variable dependiente: Liquidez  

La liquidez significa la cantidad de capital disponible para inversión. Es el nivel de 

un activo cuando se adquiere o vende de forma rápida en el mercado sin que esto 

afecte el precio del activo. (Elsharif, 2016)
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Tabla 1 Operacionalización de la variable dependiente 

Operacionalización de la variable dependiente 

Variables  Dimensiones  Indicadores Técnicas e 
instrumentos de 

recolección de 
datos 

       Escala  

 
 

 
 

Factura 
negociable  

 
 

Comprobante de 
pago  

Emisión de comprobantes de pago  
Utilización del endoso 

 

Encuesta- 
cuestionario. 

(1) Totalmente en 
desacuerdo 

(2) En desacuerdo 
(3) Indeciso 

(4) De acuerdo 
(5) Totalmente de 

acuerdo 

 

 
 

Financiamiento 

Factoring 

Mérito ejecutivo 
Cumplimiento con Resoluciones de 

Superintendencia 
Financiamiento para desarrollo 

Financiamiento interno 
Financiamiento externo. 

 
Indicador 

financiero 

Liquidez financiera  

Análisis de estados financieros 
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Tabla 2 Operacionalización de la variable independiente 

Operacionalización de la variable independiente 

Variables  Dimensiones  Indicadores Técnicas e 
instrumentos de 

recolección de 
datos 

   Escala  

 
 

 
 

 
 

Liquidez  
 

 

Razón Capital de 
Trabajo 

Activo Circulante (-) Pasivo a corto plazo Análisis 
documental   

   Ratios  

 
Razón Circulante   

 

 
Activo Circulante/ Pasivo a corto plazo 

Razón de Liquidez   Activo Liquido/ Pasivo a corto plazo 

 
 

Prueba ácida 

 

(activo circulante (-) inventario) / pasivo 

circulante  

 

Razón Pago 
Inmediato   

Activo Disponible/ Pasivo a corto plazo 
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2.4. Técnicas e instrumentos de recolección de datos, validez y confiabilidad.  

Las técnicas e instrumentos que se emplearon fueron los siguientes: 

• La observación: mediante guía observatorio se pudo observar todos los procesos 

que se realizan en la entidad IMPORT SKYTEAM E.I.R.L.  

• La entrevista: mediante la guía que fue dirigida a la contadora. 

• El análisis documental: mediante la ficha de análisis para obtener la información 

necesaria concerniente a la documentación del estudio investigativo.  

 

Validez: Los instrumentos se validaron por el criterio de 3 expertos del tema, un 

metodólogo, un estadista y un profesional del área.  

Confiabilidad: Puesto que, los datos de los instrumentos fueron analizados a través 

de un coeficiente de Cronbach.  

 

2.5. Procedimiento de análisis de datos.  

Dichos procesos que se utilizaron para el análisis de toda la información obtenida 

de la empresa fueron a través de los instrumentos y como son la guía de entrevista, 

la observación y el Análisis documental. 

Para validar los datos obtenidos se hizo uso de las hojas de Excel, una vez plasmado 

todos los datos se pasó a realizar las gráficas y la discusión de acuerdo a los 

resultados. 

 

2.6. Criterios éticos.  

El desarrollo del estudio se elaboró sin plagiar información de otras investigaciones, 

toda información sacada de otras tesis fue citada, al igual que la información de 

revistas, libros, periódicos y entrevistas. 

 

2.7. Criterios de Rigor Científico  

El presente trabajo, recurrió a los instrumentos, se llevaron a cabo según el juicio 

de validez y confidencialidad, a través del juicio de especializados. Considerándose 

criterios de: objetividad, credibilidad y transferibilidad.  
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III. RESULTADOS  

 3.1 Análisis descriptivo  

Entrevista a la contadora de Import Skyteam EIRL 

• Se hizo el análisis de primer objetivo que es diagnosticar la situación de la 

factura negociable de Import Skyteam EIRL 2019. 

1. ¿Siempre se emiten los comprobantes de pago con factura negociable? 

Siempre, porque todos los comprobantes están afectos a obtener la factura negociable, sin 

excepción alguna. 

 

Factura Negociable 
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2. ¿Se ha utilizado frecuentemente el endoso de los comprobantes de pago? 

 

Sus principales ventas fueron utilizadas mediante financiamiento para ambos ejercicios 

2018 y 2019. 

 
Principales Clientes - Utilizando el Financiamiento  
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3. ¿Durante el año 2018 y 2019, se han utilizado las facturas como factoring para 

obtener financiamiento? 

 

Durante el año 2018 y 2019, si se han utilizado las facturas como factoring para obtener 

financiamiento.  

Import Skyteam, endosa la factura E001-1006, en propiedad del Banco de Crédito por 

el importe de S/ 11,100.00, la Entidad Financiera BCP acepta a la factura negociable la 

cual notifica al Cliente Import Leanns G & L, sobre la tenencia de la factura, el banco 

BCP realiza el desembolso a la empresa Import Skyteam con un respectivo descuento 

(Comisión Factoring) 

El cliente realiza el pago según el término establecido en la factura. 

Ruc Razon Social 2018 2019 Credito
20606382511 PITECH SAC 12,427.00      10,537.00   30 dias

20609021188 INVERSIONES ROUSS VIRU SAC 10,000.00      15,000.00   30 dias

20605909346 ARDAT SOLUTIONS SAC 12,500.00      9,000.00     30 dias

20603010575 AUDIOFENIX SRL 15,400.00      7,000.00     30 dias

20601296731 IMPORT LEANS G&L EIRL 11,100.00      11,000.00   60 dias

20601241227 GRUPO BEMAR EIRL 14,900.00      9,397.00     30 dias

20393392852 INVERSIONES LISSETH EIRL 9,320.00       8,000.00     30 dias

10451639825 DAMASINO MURI DAVID 10,200.00      12,000.00   30 dias

10097620364 FLORES ALONSO EDSON ANTONIO 16,000.00      12,900.00   60 dias

TOTAL 111,847.00  94,834.00 
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Fuente: Propia 

 

4. ¿Ha hecho efectivo el mérito ejecutivo en el cobro de la factura negociable? 

 

Si se ha hecho efectivo el mérito ejecutivo en el cobro de la factura negociable.  

 

5. ¿Se ha cumplido efectivamente con las resoluciones de superintendencia? 

 

Si se ha cumplido efectivamente con todos los reglamentos incorporados en la 

resolución de superintendencia. 
 

6. ¿Ha utilizado la factura negociable, como financiamiento para desarrollo? 

 

A veces, se ha empleado la factura negociable como financiamiento para desarrollo.   
 

7. ¿Ha utilizado la factura negociable, como financiamiento interno? 

 

Si se ha utilizado la factura negociable, como parte de una financiación interno.  
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8. ¿Ha utilizado la factura negociable, como financiamiento externo? 

 

Si se ha utilizado la factura negociable, como financiación externa.  
 

9. ¿Para el año 2018 y 2019, se ha obtenido un buen indicador de liquidez 

financiera? 

 

Para ambos periodos la liquidez no ha variado mucho, esto indica que la empresa está 

teniendo la liquidez regular, esto significa que el negocio tiene un regular margen de 

liquidez y es capaz de cubrir sus deudas a corto plazo gracias a la inversión financiera 

(factoring). 

 

10. ¿A menudo se realiza un análisis del balance general? 

 

El análisis del balance general, mayormente se realiza semestral debido a que se está 

pendiente de las ventas.  

 

11. ¿A menudo práctica realizar el análisis de los estados financieros? 

 

Si, los estados financieros se analizan cada trimestre o cuando el gerente requiere alguna 

información para presentar al banco. 

 

12. ¿A menudo se realiza un análisis del estado de resultados? 

 

El análisis estado de resultados siempre se realiza trimestral, cuando se quiere saber 

sobre el costo de venta. 
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• Describir la situación de la liquidez de Import Skyteam EIRL 2019. 

Figura N° 2 Estado de Situación Financiera periodo 2018-2019 

Estado de Situación Financiera periodo 2018-2019 

Fuente: Datos de la empresa Import Skyteam EIRL

ACTIVO 2019 % 2018 % PASIVO 2019 % 2018 %

Efectivo y Equivalente de Efectivo 909,881.00 16.92% 1,052,656.00 20.43% Acreedores Comerciales y Otras Cuentas por Pagar 2,034,667.00 37.83% 3,244,916.00 62.97%

Cuentas por Cobrar Comerciales - Terceros 94,834.00 1.76% 111,847.00 2.17% Préstamos y Otros Pasivos 1,305,743.00 24.28% 10,000.00 0.19%

Deudores Comerciales Otras Cuentas por Cobrar 0.00 0.00% 0.00 0.00%

Existencias 3,657,391.00 68.00% 3,352,656.00 65.06% PASIVO CORRIENTE 3,340,409.00 62.11% 3,254,916.00 63.17%

Existencias  Por Recibir 0.00 0.00% 0.00 0.00%

Otros Activos 513,268.00 9.54% 430,451.00 8.35% PASIVO NO CORRIENTE

Pasivos por Impuestos Corrientes 3,916.00 0.07% 3,592.00 0.07%

TOTAL ACTIVO CORRIENTE 5,175,374.00 96.23% 4,947,610.00  96.02% PASIVO NO CORRIENTE 3,916.00       0.07% 3,592.00       0.07%

ACTIVO NO CORRIENTE PATRIMONIO

Inmueble, Maquinaria y Equipo 251,941.00 4.68% 254,415.00 4.94% Capital 20,009.00 0.37% 20,009.00 0.39%

Depreciación Acumulada -63,083.00 -1.17% -63,083.00 -1.22% Capital Adicional 0.00 0.00% 0.00 0.00%

Intangible 13,961.00 0.26% 13,961.00 0.27% Reserva Legal 325,574.00 6.05% 325,574.00 6.32%

Resultados Acumulados 1,588,285.00 29.53% 1,456,720.00 28.27%

Resultado Del Ejercicio 100,001.00 1.86% 92,092.00 1.79%

TOTAL ACTIVO NO CORRIENTE 202,820.00    3.77% 205,293.00     3.98% TOTAL PATRIMONIO 2,033,869.00 37.82% 1,894,395.00 36.76%

TOTAL  ACTIVO 5,378,194.00 100.00% 5,152,903.00  100.00% TOTAL PASIVO Y PATRIMONIO 5,378,194.00 100.00% 5,152,903.00 100.00%

IMPORT SKYTEAM EIRL

ESTADO DE SITUACION FINANCIERA

Al 31 de Diciembre  del 2018 y 2019

( Expresado en  Soles)
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Análisis – Estado De Situación Financiera 

Activos corrientes: 

 En el periodo 2019 los principales rubros del total activos son las existencias con un 

68% y los otros activos con un 10%. En el periodo 2018, hubo una disgregación de 

los porcentajes, por ejemplo: las existencias con 65% y otros activos con un 8% cada 

una.  

Activos no corrientes:  

En el periodo 2018 como en el 2019, se concentra en inmuebles, maquinaria y equipo 

con aproximadamente el 5%. 

Pasivos:  

En el 2019 las cuentas por pagar comerciales terceros y otras cuentas por pagar se 

encuentran alrededor del 38% del total de pasivos corrientes, los préstamos y otros 

pasivos con un 24%, a diferencia del periodo 2018 hubo un aumento con las cuentas 

por pagar comerciales terceros y otras cuentas por pagar en un 63%, sin embargo, los 

préstamos y otros pasivos se redujeron en un 0.19% del total pasivos corrientes. 

Patrimonio:  

El capital se mantiene constante desde que se iniciaron actividades, la cual se 

encuentra entre al 0.37% a 0.39% respecto al total de pasivos y patrimonio, sin 

embargo, los resultados acumulados para el periodo 2019 es de un 30% y para el 

periodo 2018 es de 28%. 

 

• Determinar el efecto de la factura negociable en cada una de las dimensiones 

la liquidez de Import Skyteam EIRL 2019. 

 

Se realizó el análisis de la liquidez de la empresa por medio de los ratios de 

liquidez  

 

Razón Capital de Trabajo = Activo Circulante (-) Pasivo a corto plazo 

2019   =       5, 175,374.00   -   3, 340,409.00 = 1, 834,965.00 

2018   =       4, 947,610.00   -   3, 254,916.00 = 1, 692,694.00  

 

Interpretación: el Capital de Trabajo de la empresa es de S/ 1, 834,965.00 durante 

el año 2019 y fue de S/ 1, 692,694.00 durante 2018. Por lo anterior, aunque la 
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empresa sigue teniendo un capital de trabajo positivo con el cual operar y no tendrá 

problemas de liquidez en el corto plazo. 

 

Razón Circulante = Activo Circulante/ Pasivo a corto plazo 

2019 =   5, 175,374.00 / 3, 340,409.00 = 1.55 

2018 = 4, 947,610.00 / 3, 254,916.00 = 1.52  

 

Interpretación: La empresa Import Skyteam E.I.R.L, contaba para el 2019 con un 

importe de 1.55 soles disponibles por cada sol de deuda a corto plazo y para el año 

2018, la empresa tenía 1.52 soles disponibles por cada sol de deuda a corto plazo, 

más que suficiente para cubrir sus Pasivos corriente en caso hubiera que pagarlos. 

 

Razón de Liquidez = Activo Liquido / Pasivo a corto plazo 

2019 =   5, 175,374.00 / 3, 340,409.00 = 1.55 

2018 =   4, 947,610.00 / 3, 254,916.00 = 1.52  

 

Interpretación: Por cada sol de deuda a corto plazo la empresa Import Skyteam 

E.I.R.L, cuenta para el año 2019 con un 1.55 y con respecto al año 2018 cuenta con 

un 1.52 la cual también cubre las deudas a corto plazo. 

 

Prueba ácida = (activo circulante - inventario) / pasivo circulante 

2019 = (5, 175,374.00 - 3, 657,391.00) / 3, 340,409.00 = 0.45 

2018 = (4, 947,610.00 - 3, 352,656.00) / 3, 254,916.00 = 0.49 

 

Interpretación: Quiere decir que por cada sol que debe la empresa para el 2019, 

dispone de 0.45 soles y para el año 2018 dispone de 0.49 soles para pagarlo, es decir 

que ninguno de los dos años no estaría en condiciones de pagar la totalidad de sus 

pasivos a corto plazo sin vender sus mercancías. 

 

Razón Pago Inmediato = Activo Disponible/ Pasivo a corto plazo 

2019 = 5, 175,374.00 / 3, 340,409.00 = 1.55 

2018 = 4, 947,610.00 / 3, 254,916.00 = 1.52  
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Interpretación: La empresa Import Skyteam E.I.R.L, en el 2019 por cada sol que se 

debe pagar en menos de un año, cuenta con 1.55 soles de efectivo para hacerle frente 

y para el año 2018 cuenta con 1.52 soles por cada sol de deuda en menos de un año. 

 

3.2 Discusión de resultados   

De acuerdo al objetivo específico 1, de diagnosticar la situación de la factura 

negociable de Import Skyteam EIRL 2019, se manifestó que siempre se emiten 

comprobante con factura negociable, porque todos los comprobantes están afectos 

a obtener la factura negociable, en algunas ocasiones no se hace el empleo de la 

factura negociable, pero sí de la factura comercial como comprobante de pago para 

ser canjeado como título valor, además, de igual manera siempre se ha utilizado 

frecuentemente el endoso de los documentos de pago.  

Esto acorde con, Andersson, Gleerup, Jönsson, & Rannestig (2016), quienes 

manifestaron que, los principales determinantes del uso del factoring son la 

madurez de la empresa y el conocimiento percibido del encuestado sobre el 

factoring. El uso de la factorización puede explicarse en cierta medida por la teoría 

del orden jerárquico y la teoría de la señalización de incentivos, debido a los altos 

costos de la factorización y la imagen negativa que puede conllevar el uso. 

 

De acuerdo al segundo objetivo específico, describir la situación de la 

liquidez de Import Skyteam EIRL 2019, se manifestó que, para el año 2018, los 

indicadores de liquidez, prueba acidad y pago inmediato, fueron de 0.49, que, al ser 

menores de 1, el resultado no fue bueno. Asimismo, para el año 2019, los 

indicadores de liquidez, prueba acidad y pago inmediato, fueron de 0.495, que, al 

ser menores de 1, el resultado no fue bueno. 

Esto acorde con Neyra (2018), quien obtuvo que, la entidad no cuenta con 

fluidez en el área de caja para poder cumplir con los pagos en corto periodo, puesto 

que sus indicadores de liquidez resultaron ser menores a la unidad.  

De acuerdo al tercer objetivo específico, determinar el efecto de la factura 

negociable en cada una de las dimensiones la liquidez de Import Skyteam EIRL 

2019, se manifestó que, fue significativo, y directo solamente con la razón 

circulante y la razón capital de trabajo. Esto significa que, a mayor uso de la factura 

negociable ha traído más capital de trabajo, esto debido a que, se obtiene mayor 
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financiamiento para realizar pagos a corto plazo, además, se ha traído más liquidez 

circulante, esto debido a que, la factura negociable ha permitido aumentar sus 

activos con ello se busca realizar el pago de sus cuentas a corto plazo. 

Esto acorde con Pesantes (2016), quien obtuvo que, la factura negociable en 

el corto plazo es una buena opción de financiamiento para obtener solvencia rápida 

mientras que al largo plazo esto incide de manera negativa.  

 

Y, en cuanto al objetivo general, determinar el efecto de la factura negociable 

en la fluidez de Import Skyteam EIRL 2019, este fue muy significativo, debido a 

que la empresa en el 2018 tuvo una liquidez de 1.52 y con la aplicación de la factura 

negociable tan solo aumento a 1.55, lo que indica que no es muy factible en la 

empresa o se está aplicando de la manera correcta.  

El resultado no concuerda con lo expuesto por Jara (2018), quien obtuvo que, 

al aplicarse las facturas negociables, esto resulta ser una gran alternativa para 

solucionar el problema de la pronta liquidez, la cual podría disponerse en el monto 

en que se requiera y, por lo tanto, se disminuya las cuentas por cobrar, evitándose 

los costos y los gastos que se originan a causa de la morosidad. Además, León 

(2019), obtuvo que, el factoring ha llegado a ser tan importante, puesto que impacta 

a la fluidez de la entidad, de forma positiva, debido a que al aumentarse esta última, 

se reduce el porcentaje de las cuentas por cobrar.  Mientras que, Vega (2016), 

obtuvo que, si existe relación entre ambas variables, de forma significativa, al 

realizarse el debido procesamiento estadístico.   
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IV. CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES  

Conclusiones 

• La situación de la factura negociable de Import Skyteam EIRL 2019, 

demostrada a través de la entrevista a la contadora general de la empresa, 

indica que, si se emiten los comprobantes de pago con factura negociable, 

asimismo, Si se utiliza con frecuencia el endoso de los comprobantes de pago, 

dando poder a las facturas como factoring para obtener financiamiento.  

 

• La liquidez de Import Skyteam EIRL, para el año 2019, se evidenció en los 

indicadores de liquidez, prueba acida y pago inmediato, los cuales fueron de 

0.45, siendo resultados buenos para la empresa. Asimismo, para el año 2018, 

los indicadores de liquidez, prueba acida y pago inmediato, fueron de 0.49 la 

cual demuestra que se viene aplicando de manera eficiente la factura 

negociable. 

 

• Las dimensiones de razón de capital de trabajo y de liquidez circulante, de la 

liquidez han sufrido un efecto positivo y significativo de la factura negociable 

de Import Skyteam EIRL 2019, se manifestó que, fue significativo y directo 

solamente con la razón circulante y la razón capital de trabajo donde para el 

2019 hubo un incremento de 142,271. Esto significa que, a mayor uso de la 

factura negociable ha traído más capital de trabajo, esto debido a que, se 

obtiene mayor financiamiento para realizar pagos a corto plazo, además, se 

ha traído más liquidez circulante, esto debido a que, la factura negociable ha 

permitido aumentar sus activos con ello se busca realizar el pago de sus 

cuentas a corto plazo.  

 

• El efecto de la factura negociable en la liquidez de Import Skyteam EIRL 

2019, fue significativo con un nivel promedio. Notándose que está siendo 

eficiente en la liquidez de la empresa.  
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Recomendaciones  

• Realizar seguimiento sobre las facturas negociables para obtener 

financiamiento en periodo corto, para invertir en la entidad más que solo por 

un tema de pago de deudas.  

 

• Desarrollar análisis de la liquidez de la empresa Import Skyteam EIRL, de 

manera mensual para poder analizar frecuentemente los niveles de liquidez 

en la empresa. 

 

• Establecer políticas para cada una de las dimensiones del factoring, las cuales 

son financiamiento, comprobantes de pago e indicador financiero, para 

aumentar el financiamiento de la empresa Import Skyteam EIRL 2019, 

 

• Realizar un plan financiero en donde se detalle el uso del factoring y su efecto 

en la liquidez de la empresa, tanto a corto y largo plazo.  
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Anexo 01: 

ENTREVISTA 

OBJETIVO:  

Determinar el efecto de la factura negociable en la liquidez de Import Skyteam EIRL 

2019. 

Considere: responder según su criterio y de acuerdo a la realidad de la empresa. 

 

Entrevistada: 

Preguntas   

1. ¿Siempre se emiten los comprobantes de pago con factura 

negociable? 

 

2. ¿Se ha utilizado frecuentemente el endoso de los 

comprobantes de pago? 

 

3. ¿Durante el año 2018 y 2019, se han utilizado las facturas 

como factoring para obtener financiamiento? 

 

4. ¿Ha hecho efectivo el mérito ejecutivo en el cobro de la 

factura negociable? 

 

5. ¿Se ha cumplido efectivamente con las resoluciones de 

superintendencia? 

 

6. ¿Ha utilizado la factura negociable, como financiamiento 

para desarrollo? 

 

7. ¿Ha utilizado la factura negociable, como financiamiento 

interno? 

 

8. ¿Ha utilizado la factura negociable, como financiamiento 

externo? 

 

9. ¿Para el año 2018 y 2019, se ha obtenido un buen indicador 

de liquidez financiera? 

 

10. ¿A menudo se realiza un análisis del balance general?  

11. ¿A menudo práctica realizar el análisis de los estados 

financieros? 

 

12. ¿A menudo se realiza un análisis del estado de resultados?  
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Anexo 02: MATRIZ DE CONSISTENCIA 

 

  

PROBLEMA 

 

OBJETIVOS 

 

HIPÓTESIS 

 

VARIABLES 

 

DIMENSIONES 

 

INDICADORES 

INSTRUMENTOS 

RECOLECCIÓN DE 

DATOS 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Problema General: 

 

¿Cuál es el efecto de la 

factura negociable en la 

liquidez de Import 

Skyteam EIRL 2019? 

 

  

 

Objetivo General: 

 

Determinar el efecto de la 

factura negociable en la 

liquidez de Import 

Skyteam EIRL 2019. 

 

Objetivos Específicos: 

 

1. Diagnosticar la 

situación de la factura 

negociable de Import 

Skyteam EIRL 2019. 

 

2. Describir la situación de 

la liquidez de Import 

Skyteam EIRL 2019. 

 

3. Determinar las 

dimensiones de la factura 

negociable que tienen un 

efecto en la liquidez de 

Import Skyteam EIRL 

2019. 

 

 

 

 

H1: El efecto de la 

factura negociable 

en la liquidez de 

Import Skyteam 

EIRL 2019 es 

significativo. 

 

 

 

 

 

H0: El efecto de la 

factura negociable 

en la liquidez de 

Import Skyteam 

EIRL 2019 no es 

significativo. 

 

 

 

 

 

Independiente 

 

Factura 

negociable 

 

Comprobante de 

pago 

Emisión de comprobantes de 

pago  

 

 

 

 

 

 

 

Entrevista / 

 

Guía de entrevista  

 

 

 

 

 

 

 

 

Análisis Documental 

/ 

  Ratios 

 

 

Utilización del endoso 

 

 

Financiamiento 

Factoring 

Financiamiento interno 

Financiamiento externo 

Financiamiento para 

desarrollo 

 

Indicador financiero  

 

 

Liquidez financiera 

Análisis de estados 

financieros 

 

 

 

 

 

Dependiente 

 

Liquidez 

Razón Capital de 

Trabajo 

Activo Circulante (-) Pasivo a 

corto plazo 

 

Razón Circulante 

Activo Circulante/ Pasivo a 

corto plazo 

Razón de Liquidez Activo Liquido/ Pasivo a 

corto plazo 

Prueba ácida (activo circulante (-) 

inventario) / pasivo circulante  

 

Razón Pago 

Inmediato 

 

Activo Disponible/ Pasivo a 

corto plazo 
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Anexo 03: Instrumentos de validación. 
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Anexo 04: Constancia de autorización de empresa. 
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Anexo 05: 

Desarrollo de la entrevista  

OBJETIVO: 

Determinar el efecto de la factura negociable en la liquidez de Import Skyteam EIRL 2019. 

                  Considere: responder según su criterio y de acuerdo a la realidad de la empresa. 

Preguntas Respuestas 

1. ¿Siempre se emiten los 

comprobantes de pago con 

factura negociable? 

Siempre, porque todos los comprobantes están 

afectos a obtener la factura negociable, sin 

excepción alguna. 

 

2. ¿Se ha utilizado 

frecuentemente el endoso de 

los comprobantes de pago? 

Sus principales ventas fueron utilizadas mediante 

financiamiento para ambos ejercicios 2018 y 

2019. 

 

3. ¿Durante el año 2018 y 2019, se 

han utilizado las facturas 

como factoring para obtener 

financiamiento? 

Durante el año 2018 y 2019, si se han utilizado 

las facturas como factoring para obtener 

financiamiento.  

 

4. ¿Ha hecho efectivo el mérito 

ejecutivo en el cobro de la 

factura negociable? 

Si se ha hecho efectivo el mérito ejecutivo en el 

cobro de la factura negociable.  

 

5. ¿Se ha cumplido efectivamente 

con las resoluciones de 

superintendencia? 

Si se ha cumplido efectivamente con todos los 

reglamentos incorporados en la resolución de 

superintendencia. 

 

6. ¿Ha utilizado la factura 

negociable, como 

financiamiento para 

desarrollo? 

A veces, se ha empleado la factura negociable 

como financiamiento para desarrollo.   
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7. ¿Ha utilizado la factura 

negociable, como 

financiamiento interno? 

Si, se ha utilizado la factura negociable como 

financiamiento interno. 

8. ¿Ha utilizado la factura 

negociable, como 

financiamiento externo? 

Efectivamente, también se ha utilizado la factura 

negociable como financiamiento externo. 

9. ¿Para el año 2018 y 2019, se ha 

obtenido un buen indicador de 

liquidez financiera? 

Para ambos periodos la liquidez no ha variado 

mucho, esto indica que la empresa está teniendo 

la liquidez regular, esto significa que el negocio 

tiene un regular margen de liquidez y es capaz de 

cubrir sus deudas a corto plazo gracias a la 

inversión financiera (factoring). 

 

10. ¿A menudo se realiza un 

análisis del balance general? 

El análisis del balance general, mayormente se 

realiza semestral debido a que se está pendiente 

de las ventas.  

 

11. ¿A menudo práctica realizar 

el análisis de los estados 

financieros? 

Si, los estados financieros se analizan cada 

trimestre o cuando el gerente requiere alguna 

información para presentar al banco. 

 

12. ¿A menudo se realiza un 

análisis del estado de 

resultados? 

El análisis estado de resultados siempre se realiza 

trimestral, cuando se quiere saber sobre el costo 

de venta. 
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Anexo 06: Resolución de Aprobación de la Investigación. 
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Anexo 07: Rectificación de Resolución de Asesor 
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Anexo 08: Rectificación de Resolución de Jurado. 
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Anexo 09: Formato T1. 
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Anexo 10: Acta de Originalidad.  
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Anexo 11: Reporte de Similitud. 
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Anexo 12: Constancias de Pago. 
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